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“我需要什么，供销社就提供什
么服务。”君堂镇的种植户郑祖庭昨日对记者说，今年，自己
比往年轻松多了，从水稻种子挑选，到育苗下播、施肥治虫，再到收割销售，恩
平市供销社提供“一条龙”服务，帮他解决问题，只要一个电话，离他家最近的供销社“农服
助理”就会上门为他解忧。

“零距离”服务农户、“全链条”帮助农户是今年以来恩平供销人忙碌工作的真实写照。恩平全市供销系
统领导干部、各供销基层社、“农服助理”以及各供销合作企业人员找准服务“百千万工程”的发力点，积极深入田间
地头，主动服务“三农”工作大局，全力打造“行走供销”。
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“铭哥，我的马铃薯最近需要下
肥了，你看看我要买什么肥料？”“我
明天过去你那里看看情况再决定
吧。”“今年马铃薯价格怎么样？”“现
在还很难预料，不过你们放心，销售
方面如果有问题，我会替大家想办
法。”在君堂镇丰和农资店，不少农
户在茶余饭后都聚集在此，向店主
郑锦铭取经或交流农业生产方面遇
到的问题。

郑锦铭是君堂镇小有名气的
“土专家”，今年，他积极申请加入恩
平市供销社组建的“农业助理”队
伍，成为一名专业“兴农人”。口口
相传之下，当地农户遇到农业上的

“疑难杂症”，便会找他咨询解决。
从父辈手中接过农资店的郑锦铭有
着深厚的农业情怀，对于农户们，他
有求必应。

打造“行走供销”，关键在“行”。
有情怀、有基础、有技术以及有

资源的“兴农人”是推动农业高质
量发展的重要力量。今年，恩平市
供销社紧扣“人才倍增”工程，广泛
发动社会农业能人，打造一支35人
的“农业助理”队伍，以专业服务为
着力点，主动拉近与基层农户之间
的距离，构建“老百姓身边的供销
社”。

近段时间气温下降，而此时正
值冬种马铃薯生长的重要阶段。广
东天禾农资股份有限公司（恩平办
事处）负责人梁炜坤以及技术员邓
桂国几乎每天都“泡”在田间地头，
协助农户解决农作物“冻伤”问题。
两人所服务的农户几乎遍布整个恩
平市。他们常常组队出发，邓桂国
负责勘查种植现场、了解农作物情
况，梁炜坤则负责业务对接以及提
出解决方案。农户们都称他们是

“农服二宝”。
2021年，恩平市供销社与天禾

公司合资成立恩平供销农业科技服
务有限公司（以下简称“供销农服公
司”），在恩平全市范围推广水稻种
植全托管服务项目。

起步阶段，为了迅速推广水稻
种植全托管服务项目，梁炜坤、邓桂
国每天来回奔波，在乡村小道、农田
机耕道上与农户签约。暴雨天、台
风天到来之前，农户们赶着抢收水
稻，梁炜坤二话不说，迅速帮忙组织
安排收割机上门收割，解决农户燃
眉之急，为农户提供水稻全产业链
农业社会化服务，提供“团队式”“保
姆式”为农服务。

“我们服务的绝大部分农户所
在的乡村地处偏僻，他们缺乏交通
工具，因此，只要他们打电话向我
们‘下单’，我们就全力做好服务，
无论地块大小，都一视同仁。”梁炜
坤说。

今年以来，在恩平田间地头，经
常能看见像郑锦铭、梁炜坤、邓桂国
这样的“兴农人”。

不仅如此，在恩平市供销社的
指导下，恩平市供销系统各基层社
进一步转变工作作风，从产前服务
向全程农业社会化服务转变，向生
产、供销、信用“三位一体”转变。通
过“联结到户、服务到户”，以走访、
宣讲、签约、培训和服务等措施，不
断夯实为农服务基础，提升为农服
务能力。

今年开春以来，恩平市供销社
以供销农服公司和基层供销社为抓
手，组织5支农技服务党员先锋队几
乎走遍恩平所有行政村，宣传农业
社会化服务知识，推广水稻全种植
全托管服务。

“三位一体”指生产、供销、
信用三合一，这是近年来恩平
市供销社职能的重要转变。

农业生产一头牵着市场，
一头牵着农户，是涉及广大人
民群众的吃饭大事。

当前，我国农业发展迅速，
传统农业逐步向现代农业转
型。

一枝独秀不是春，百花齐
放春满园。为了激活农业“春
水”，今年，恩平市供销社推动

“三位一体”改革，服务广大农
户，着力联农惠农，“一竿子”服
务到底，“一揽子”解决农户问
题。

在生产方面，该社积极构
建农服驿站（村级供销社）联
农工程，以“党建带社建、村社
共建”模式，在全市范围内建
成了20个农服驿站，并组建了
35人的供销“农服助理”队伍，
进一步实现服务阵地、服务人
员全覆盖。

其中，圣堂镇、大田镇等
供销基层社与7个村集体联合
建设农服驿站，向农户和农业
经营主体提供农业生产、农村
金融保险和农产品产销对接
等服务，这7个村集体年均增
收5万多元。

开展县域助农服务平台联
农工程。恩平市供销社通过

“政府支持、供销社主导、社会
参与”模式，以供销农服公司为
阵地，建成恩平市供销社为农
服务综合平台和恩平市供销社
生产托管中心，全力打造水稻

“耕、种、管、收、储、销、信用”全
产业链农业社会化服务体系。

据了解，今年，该社已达成
水稻生产全托管 653.13 公顷
（9797亩），农业社会化服务面
积9266.67公顷（13.9万亩），农
资农技服务总批次面积达
53333.33 公顷（80 万亩），比
2022年全年增长50%。另外，
开展社会化服务宣讲会议21
场和现场观摩会33场，培训人
员达2050人，还为属地培养了
30多名无人机操控手。

长久以来，不少农业合作
社普遍存在联农带农不密切的

“通病”。恩平市供销社“对症
下药”，重点指导恩城鸿燕水
稻、大田锦泉农产品、良西龙腾
蔬菜、沙湖金富水果和横陂岭
峰等5家农民专业合作社完善
内务及联农工作。

其中，在恩平市供销社的
帮扶和支持之下，良西龙腾蔬
菜专业合作社打造了 8 公顷
（120 亩）“四薯”种植示范基
地，并辐射带动周边110户农
户共同种植“四薯”66.67公顷
（1000亩）。

推动农业产业化联合体
联农工程。该社以丰江农业、
江门爱康农业、新绿之源公司
和沙湖金富水果等当地农业
合作社、农企为主体，通过“企
业+基层社+农户”“企业+农
民合作社+农户”模式，创建
农业产业化联合体 2 个以及
供销农场 3家，以订单收购、
股份合作、吸纳就业等方式联
合农户开展农业全程社会化
服务。

其中，丰江农业与250多
户农户签订产销协议，与30多

家省内外涉农企业建立稳定对
接关系，以销促产，增加农户收
入。

不仅如此，该社还组建恩
平供销农机服务联盟，常态化
开展农机调度服务，替农户降
低作业成本，减轻负担。据统
计，通过该服务联盟，平均每亩
能为农户减少59元的成本，全
年约为合作农户减少成本超
200万元。

在供销方面，该社聚焦主
责主业，紧紧围绕农民生产生
活需要，拓展服务领域，发展粮
食全产业链服务。围绕水稻、
马铃薯等粮食作物提供“耕、
种、管、收”全程社会化服务，提
供农资供应、统防统治、统配统
施、田间诊断、技术培训等专业
化农业社会化服务，覆盖全市
所有镇村。今年以来，已采购
化肥约8000吨、农药40吨，比
2022年增加约25%；已完成农
业社会化服务面积8866.67公
顷（13.3万亩），实现每亩减少
农药包装废弃物180克、减少
农药使用量850克，病虫害防
治率在90%以上。恩平市供销
社还加强与广东新供销天润粮
油集团有限公司的对接，促成
该集团向恩平焕棠蔬菜水稻、
丰江农业等两家农业专业合作
社采购稻谷近5000吨；以广东
供销（江门恩平）天业冷链物流
产业园启动试运营为契机，整
合恩平各镇（街）建成库容
8000立方米、收贮能力达6000
吨的田头冷库、移动冷库，完善
冷链物流设施骨干网末梢，初
步建成了县镇村三级冷链物流
配送体系。

在信用方面，恩平市供销
社进一步规范农村合作金融服
务工作措施，今年制订出台《恩
平市供销社拓展助农服务中心
（农服驿站）建设实施方案》和
《加快恩平市供销社涉农保险
基层服务体系建设有关事项》
两份指导性文件。分别与邮储
恩平支行、农行恩平支行、建设
银行恩平支行等金融机构共建

“银行+供销社+农户”绿色融
资通道，推广“供销产业链贷”

“粤供易贷”和“粤供园区贷”等
供销惠农金融产品，有效破解
农业融资难、融资贵、融资慢难
题。今年以来，共发放贷款
312.7万元。

此外，今年8月24日，恩平
市供销社与中国平安财产保险
股份有限公司江门中心支公
司、中国农业银行恩平市支行、
中国人民财产保险股份有限公
司江门市分公司分别签订《政
策性涉农保险委托合作协议》
《供销产业链授信服务协议》
《战略合作协议》。中国农业银
行恩平市支行同意给予恩平市
内的龙头农业企业、农民专业
合作社、家庭农场、种植大户等
提供不少于5000万元贷款额
度支持。

有关合作金融机构将支
持恩平市供销社探索开展农
业生产保险业务。恩平市供
销社积极对接人保财险、平安
保险等保险机构开展涉农保
险业务，今年已完成政策性农
险出单 37宗，总承保额 2350
万元。

近年来近年来，，在恩平市供销社在恩平市供销社
的推动下的推动下，，越来越多农户加入越来越多农户加入
水稻全产业链农业社会化服务水稻全产业链农业社会化服务
系统系统。。图为图为““农业助理农业助理””上门为上门为
农户提供统防统治飞防服务农户提供统防统治飞防服务。。

大槐镇供销社大槐镇供销社
为农户提供农资送为农户提供农资送
货上门服务货上门服务。。
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推动供销社职能转变，并不是一句
口号。

2023年，恩平市供销社坚持实打实
干，从部门“一把手”到全体党员干部，都
切实按照“把政策宣传到基层、调查研究
做到基层、听取意见深入到基层、工作重
心‘转移’到基层”这一工作要求，扎实推
进服务“三农”工作，把更多心思放在基
层。

今年10月27日，第三届粤港澳大湾
区（江门）名特优新农产品推介活动举
行，沙湖供销社联合广东供销农产品股
份有限公司和江门供销集团签订合作协
议，计划从恩平市丰江农业专业合作社
（以下简称“丰江农业”）订购约7500吨
优质马铃薯。

“订单式”产销模式，让许多马铃薯
种植户放下了心中的销售“重担”。“订单
式合作提供保底价，可以提振种植户信
心，消除他们的后顾之忧。”恩平市供销
合作联合社党组书记、主任梁伟峰说。

2021年，马铃薯市场整体遭遇“寒
冬”，打击了许多种植户的信心。因此，
今年以来，恩平市马铃薯种植大户——
恩平市丰江农业专业合作社负责人冯健
华多次向恩平市供销社反映，希望能凝
聚合力解决马铃薯销售问题，振兴恩平
马铃薯产业发展信心。

农户“点餐”，供销“配餐”。
在多方调研和听取意见建议后，恩

平市供销社积极充当起“参谋”角色，为
恩平马铃薯销售牵线。

据了解，上述优质马铃薯销售订单
签订后，恩平市供销社充分发挥供销职
能优势，向种植户提供优良种子、农药、
肥料和技术指导，要求种植户按照标准
化种植，规范使用化肥、农药，科学管理
田头，生产出品质好、无农残、外观达标
的高质量马铃薯。接下来，恩平市供销
社将进一步推广“订单式”产销模式，引
导更多合作社、种植散户加入，通过“订
单农业”带领更多农户加入“订单种植、
技术跟踪、全程服务、托底回收”产业发
展模式，实现增收致富。

截至目前，恩平市供销社已指导丰
江农业累计向广大农户发放冬种马铃薯
种子700吨。此外，举办了5场马铃薯技
术观摩会，参与培训人员近230人。

恩平市供销社是市场上农资供应的
主渠道。今年以来，为确保恩平全市早
造、晚造水稻种植农资供应数量足、价格
稳、质量优、服务好，恩平市供销社利用
自有的2个农资配送中心和11个农资经
营服务网点，与有关农资企业（公司）强
强联合，做好农资对接、协商供货，及时
调拨农资补充仓储，降低农资采购运输
成本，在价格上给予广大农户优惠。

此外，恩平市供销社还组建专班深
入基层，了解种植户需求及困难，及时摸
清情况，掌握调度本地早造、晚造水稻种
植备肥用肥情况后，由供销社统一采购、
统一配送、统一核算，全力降本增效。同
时，恩平市供销社加强对农资市场供求
和价格变化的监测预警以及对系统农资
经营网点的检查，从源头上保证农资质
量安全、价格稳定，保障农民利益。

为了使种植户享受更便捷的农业服
务，恩平市供销社还指导相关农资门店
在农忙季节做到早开门、晚收市，提供微
信预订、送货上门、施肥指导等服务，农
资供应24小时服务响应、2小时配送，确
保不误农时，切实打通为农服务“最后一
公里”。

“我打个电话，他们就给我送来农
资，服务真的很好。”今年8月14日，为了
抢抓农时，大槐镇牛山村种植户李松胜
急着准备农资，但当天恰好下雨，在他一
筹莫展之时，大槐镇供销社的工作人员
二话不说，迅速将农资配送到他家，省去
了他冒雨提货的麻烦。
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