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“现在大概有10多辆车在排
队等候保养，需要您这边耐心等
候一下。”上周日，在一汽丰田江
门华通4S店，售后工作人员正在
接待前来保养的客户。

今年春节期间，出游、返乡的
市民很多。根据江门移动发布的
《春节大数据报告》显示，春节期
间离开江门的市民人数达78.27
万人，同比增长43%。车子奔忙
了一个假期，节后，当务之急自然
是把爱车送去维修、保养。

上周末是春节假期后的首个
周末，记者走访发现，市区各大4S
店的车辆维修、保养迎来高峰期，
其中前来进行钣金、喷漆的车辆
比平时增加不少。业内人士提
醒，节后保养对于长途驾驶的车
辆很有必要，但最好提前预约，免
得增加不必要的等待时间。

节后汽车
迎维修保养高峰

上周日，在一汽丰田江门永
佳4S店的售后维修车间，40多辆
汽车正在排队进行节后保养，该
店市场经理林金鸣介绍，从上周
六开始，保养的车辆开始增多。
从两天的情况来看，该店日均接
待汽车 150 辆，比平时增长约
30%。

“今年春节假期，出游、返乡
的车主比往年都要多。春节假期
结束后，走亲访友或者自驾回老
家的车辆陆续返回市区。长途跋
涉和风吹雨打等情况对车辆产生
了一定的影响，很多车主为确保
节后用车无忧，习惯性地把汽车
开到4S店进行维修和保养。”林金
鸣说。

随后，记者走访了位于江门
市区的多家汽车4S店，包括比亚
迪、广汽传祺、一汽丰田、广汽本
田等，发现前来检修和保养的车
辆均出现20%—30%的增长，扎
堆排队进行保养的情况比较普
遍。

“基本都是做维修和保养
的。”一汽丰田江门华通4S店服务
部部长苏杰清介绍，上周末，他们
店日均接待数十辆小车，迎来接
待高峰。今年春节车主们出行的
意愿非常强烈，很多出行车辆为
千公里左右的远行，这就让距离
保养公里数还有一段路程的车辆
提前凑够了条件。

节后到4S店的车辆中，除了
做检测和常规保养的车辆外，事
故车辆也比较多，尤以剐蹭事故
车辆居多。“从这几天的情况来
看，做钣金喷漆的车辆比平时多
不少，究其原因，在于今年春节天
气好，很多市民选择自驾出游，由
于车流量剧增，行驶过程中难免
发生剐蹭事故。”苏杰清说。

提前预约
能减少等待时间

“节后车辆保养高峰期将持
续两周左右，建议车主朋友们在
进店保养之前，最好提前两至三
天预约，这样也有助于4S店提高
工作效率。”长城江门区域总经理
甄健威表示，现在的4S店都有电
话预约服务，车主们在保养前可
以先打电话预约。这样到4S店
后，便能够享受优先保养的服
务。预约工作不用花费太多精
力，却能大大减少等待时间，这样
就不会耽误车主用车了。

雪佛兰江门汇通4S店售后经
理孙涛则认为，周末肯定人最多，
如果都挑这个时间来保养，肯定
要排队，车主最好避开周末，错峰
保养。如果不是什么大毛病，例
如像钣金、油漆等的维修，可以延
后维修时间，等过了这段保养高
峰期再进店维修，这样可以保证
得到及时的服务。
（文/图 江门日报记者 陆沿任）

今年1月我市新增乘用车突破万辆，同比增长156%创历史新高

江门人买车过年“豪掷”超15亿元
开年的江门车市，火了。上周五，记

者从市税务局了解到，今年1月我市新增
汽车购置税完税乘用车（以下简称“新增
乘用车”）10226辆，同比增长156%，创
下历年来1月最高同比增幅，更是远超全
国乘用车57.4%的同比增幅。

去年1月，我市新增乘用车数量还不
到4000辆，今年1月却突破10000辆，
为何开年车市能如此红火？

记者调查了解到，今年1月由于临近
春节，许多消费者选择买车。换句话说，
买车过年的消费大军，让江门车市火了一
把。江门消费者有多豪？根据市税务局
提供的数据显示，全市1月征税乘用车价
格（以下简称“车价”）总和约14.49亿元，
再加上车辆购置税、车船税、上牌费、保险
费和精品费等在内的其他费用，江门人为
了买辆新车回家过年，花费超15亿元。

广汽本田江门冠华4S店销售经理吴沃江表
示，今年1月，在买车过年热潮的助力下，该店销量
同比增长了两倍，取得了出色的成绩单。“今年1
月，我们的销量不错，去年同期只卖出50辆，今年
已经卖了150辆。”吴沃江表示，近年来，江门消费
者买车过年的习惯日益突出。

“2023年1月，有7天是春节假期时间，所以销
量肯定会比2024年1月少。但在少了一倍多的情
况下，还是能体现出今年1月消费者强烈的买车欲
望。”江门市汽车流通行业协会常务副会长张伟星
透露，今年1月，很多到店买车的客户都是问有没
有现车，有的话直接提现车。如果要订车，客户也

要求要确保过年前可以交付。比亚迪江门广瑞王
朝店市场经理区永雄也告诉记者，今年1月，遇到
不少冲着提车过年而来的消费者，推动月销量达
150辆。

一汽丰田江门永佳4S店市场经理林金鸣表
示，经历了一年辛苦的打拼，打工一族或者生意人

都会选择在临近过年时，买一样相对贵重的礼物犒
劳自己。以前，大家选择的通常是一块名牌手表、
一部苹果手机。如今，随着人民生活水平的提高，
汽车成了犒劳自己的最好礼物之一。“在买车过年
大军的推动下，我们店1月的销量达160多辆，同
比增长很明显。”林金鸣说。

2023年，江门全面实现“四个千亿”发展目标，
地区生产总值4022.25亿元，成功争先进位，多项
主要经济指标增速更是高于全省，其中地区生产总
值增长5.5%，排全省第六，居民人均可支配收入增
长5.2%。经济指标的向好发展，让江门消费者买
车过年也“豪起来”。

根据市税务局提供的数据显示，全市1月新增
乘用车突破10000辆，车价总和约14.49亿元。“约
14.49亿元只是车价总和，消费者买车除了要付车

身价之外，还需要付包括车辆购置税、车船税、上牌
费、保险费和精品费等在内的其他费用，累计超15
亿元。换而言之，为了买辆新车回家过年，市民花
超15亿元。”张伟星说。

其中，车价在 10万元及以下的有 4550 辆，
占 42%；车价在 10万元以上的有 5676辆辆，占
58%。“不难看出，江门已经步入换车时代，价格
贵的车型更受青睐。”张伟星认为，江门的消费
者通常每7、8年会换一次车。2016年、2017年，

不少江门消费者购买了人生中第一辆车，如今
这部分消费者已陆续开始换车。而在车价10万
元以上的新增乘用车中，10万元到20万元之间
的占七成。由此可见，江门的消费者买车过年
时，最青睐中级车。“买车过年主要图个面子和
享受，豪车太贵，经济型车又不够档次，所以消
费者会首选兼具性价比和面子的中级车。”张伟
星说。

值得一提的是，在1月的江门汽车市场，也不

乏百万元豪车的身影。今年1月新增的汽车当
中，车身价在百万元以上的豪车有26辆，其中价
格最高的是一辆车身价达386.1万元的法拉利，光
车辆购置税就高达38万元，这也意味着车主总花
费超过400万元。看来，为了买辆倍有面子的新
车过年，土豪们也是蛮拼的。“豪车无论品牌价值
还是驾驶感受均高出普通车型一个档次，所以比
较受换车者的青睐，市场需求旺盛。”一名业内人
士说。

车市价格战“热辣滚烫”

新能源汽车“电比油低”卖断货
如果说春节过后，汽车市场最

引人瞩目的事件，莫过于2024年
车市首场价格战正式开打。

车市新一轮的价格战，可谓是
“热辣滚烫”。

2月19日，比亚迪打响价格战
“第一枪”，随后多个新能源汽车品
牌跟进，纷纷发布降价海报。据记
者不完全统计，在比亚迪官宣降价
后，就有上汽通用五菱、长安启源、
哪吒汽车、北京现代、别克汽车等
车企跟进宣布相关车型降价信息，
正式拉开2024年车市价格战帷
幕。

曾经能尽早提车就是最大“优
惠”的新能源汽车，为何出现降价
的情况？对此，记者展开了调查。

2月19日早上，比亚迪在官方微博喊出“电比
油低”口号，并推出秦PLUS/驱逐舰05荣耀版车
型，其中，秦PLUS荣耀版DM-i版本5款车型，官
方指导价7.98万—12.58万元，该价格意味着比亚
迪插混车型首次进入7万元区间。

随后，长安启源、哪吒汽车、上汽通用五菱的新
能源品牌纷纷跟进降价，新能源车市从“油电同价”
走向“电比油低”。如上汽通用五菱宣布旗下的五菱
星光150km进阶版插混轿车起售价降至9.98万元，
而该车型原来售价10.58万元，也即一次性降价
6000元。

长安启源也打出“电比油低”的口号，旗下启

源A05售价下降至7.89万元起，而该车型官方指
导价为8.99万元起。不仅如此，哪吒汽车也宣布
多款主力车型降价，如哪吒X全系降价2.2万元，
哪吒AYA全系降价8000元，哪吒S全系降价
5000元。

值得留意的是，在哪吒汽车、比亚迪等新
能源品牌对外宣布降价后，部分燃油汽车品牌
也迅速跟进，将行业价格战推向白热化状态。

如上汽通用旗下的别克品牌宣布将限时对
部分车型降价优惠或置换补贴，其中别克君越、
威朗Pro、昂科威Plus车型优惠幅度3.5万—6.5
万元，紧凑型轿车威朗Pro在降价后价格也下

探到10万元以下区间。近日，吉利汽车旗下帝豪L-
HiP龙腾版上市，共推出两款车型，其中新车入门版
售价下调了2万元。

那么，新能源汽车为何能降价不断？长城江
门区域总经理甄健威分析，当前电池原材料的价
格大幅下降，为新能源汽车产品降价提供了条
件。根据最新数据，电池级碳酸锂已从此前的近
60万元/吨的价格下探到现在的不到 10万元/
吨，而电池的成本通常占到纯电动车成本的40%
及以上。“从新能源汽车的角度来看，随着碳酸锂
价格下降，电池成本降低，造车成本也随着下
降。”甄健威说。

另一方面，新能源汽车的市场竞争变得越来

越激烈，车企降价促销压力大。数据显示，
2023年新能源汽车国内销量达829.2万辆，同比
增长33.5%，虽保持同比增长，但增长幅度相对
几年前已经明显放缓。江门的新能源汽车市场
同样如此，2023年我市新增新能源汽车20728
辆，同比增长25.8%，相比2022年我市新增新能
源汽车同比下滑不少。

“与此同时，小米等新造车企业陆续加入并
将推出新产品，小鹏汽车、特斯拉、蔚来等也均计
划推出价格更低的产品，新能源汽车市场竞争无

疑进一步加剧。在这种情况下，新能源车企有着
用价格换市场的冲动。”江门市汽车流通行业协
会常务副会长张伟星说。

车企陆续调低售价，市场反响如何？记者走
访了解到，官降品牌4S店人气旺，官降车型热销
至卖断货。

上周日，在比亚迪江门广瑞王朝店，前来看
车的人群络绎不绝。该店市场经理区永雄告诉
记者，光是元宵节当天就吸引近100批客户到店
看车，新上市车型秦PLUS荣耀版DM-i版已经
卖断货。“很多人都是冲着新车而来，销售人员都
快接待不过来了。”区永雄表示，在看车、购车的
客户中，很多是原本打算购买10万元左右的燃油
汽车的，在看到比亚迪打出“电比油低”的口号后
就被吸引过来。

同样热闹的场景还出现在五菱汽车江门双
新4S店。该店一名工作人员表示，官降车型五菱

星光150km进阶版插混吸引许多消费者目光，自
官降以来每天都卖出好几辆，目前已经卖到没货
了。“目前我们已经紧急向厂家调货，以满足消费
者的需求。”该名工作人员说。

“我本来订了一款落地价9万元的合资品牌
轿车，但是这两天退了，觉得新能源汽车的价格
更加实惠。这几天我跑了多家4S店对比了许多
车型，觉得选择越来越多了。”在采访现场，前来
看车的消费者罗先生对记者说。

不难看出，此轮汽车降价潮由新能源汽车率
先打响，且集体瞄准了10万元以下的市场区间。
这标志着，自主新能源汽车正式向合资燃油汽车
这个价格区间发起了强冲击。

“在国内乃至江门汽车市场上，10万元左右

的A级车市场一直占据非常大的市场份额。此
前，由于新能源汽车成本居高不下，该细分市场
的多数份额长期被合资燃油汽车占据，致炫、飞
度、轩逸等合资车型是该细分市场的热销品。以
此次的降价潮为标志，新能源汽车比燃油汽车价
格更低或将成为趋势。”甄健威说。

一名业内人士介绍，此次包括比亚迪在内，
众多新能源车企的入门车型价格都下探到10万
元以内，瞄准的就是“年轻人的第一辆车”，由此
吸引许多原本打算购买燃油汽车的消费者转而
选择新能源汽车，毕竟新能源汽车的用车成本更
低。预计接下来的3、4月份，许多车企都将陆续
推出换代车型，彼时的价格和品质“内卷”将更为
激烈。

市区各大4S店
迎来车辆检修保养高峰

爱车保养
最好提前预约

众多汽车在排队进行保养。

市民买车热情高 汽车成犒劳自己的礼物

买车过年越来越“豪”超400万元的法拉利成年货

“电比油低”新能源汽车降价忙

电池成本降低 新能源汽车造车成本下降

官降车型热销 有4S店卖断货
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维修人员正在对汽车进行维
修保养。

今年1月，买车过年大军让4S店热闹起来。

不少消费者到店就问有无现车不少消费者到店就问有无现车。。

新能源汽车纷纷降价。

一些4S
店官降车型
卖断货。


