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那么，消费者在选购二手车时，
该注意什么问题？江门市汽车流通
行业协会常务副会长张伟星建议，消
费者在购车之前，应当多渠道了解、
比对使用年限相当、同配置、同车型
二手车的价格差异，对价格、车况等基
本信息做到心中有数。

他还提醒广大消费者，在购买二
手车的时候，要注意选择口碑好、规模
大的二手汽车经销商。在挑选车型的
时候，要尽量选择上牌时间三年以内的
车型，或者一年左右的准新车，因为三

年以上的小汽车已经过了质保期，一旦发
生故障就需要消费者自费进行维修。

一名业内人士表示，《二手车交易规
范》规定，销售者应将《车辆信息表》作为
销售合同附件，包括“交通事故记录次数/
类别/程度”“重大维修记录时间/部件”等
内容。如果经营者承诺所售车辆无事故、
无重大维修事项，可以要求经营者在合同
中明确约定。同时，查看随车文件是否齐
全，验证法定证明文件是否交付齐全，如
《机动车登记证书》、机动车行驶证、有效
的机动车安全技术检验合格标志、车辆保

险单、缴纳税费凭证等；看重要部件状态，
查验有无拆动痕迹；看车辆外观，验明有
无瑕疵。

江门市消委会则提醒，在签订购车合
同时，消费者应注意区分“定金”与“订金”
的区别。从法律上来讲，“定金”具有一种
担保性质，如果接受定金方发生违约行为
则需要将定金双倍返还，而如果支付方违
约则无权要求退还定金。而“订金”，不具
备“定金”所具有的担保性质，可视为“预
付款”，当合同不能履行时，除不可抗力
外，应根据双方当事人的过错承担违约责
任。

江门市消委会建议，消费者应妥善保
管购车合同、付款记录等凭证，出现问题
时，可先与经营者沟通协商处理；若协商
不成，应结合实际情况依法理性选择投
诉、提起仲裁、起诉等维权途径，维护自身
合法权益。

中国汽车流通协会副秘书长罗磊则
提到，在二手车经销商收车价格偏低的情
况下，二手车主可以通过以下几方面降低
卖车成本。首先是不通过中间商，将车直
接卖给客户，其次是如果卖给中间商，车
主可以去4S店做评估，有了这一步，车主
和二手车贩谈价时便能做到心中有数。
第三，不要盲目修补车辆，修车费车贩不
会给你报销，建议真实车况最好；最后在
卖车前，确保爱车外观干净、手续齐全。

专家建议，对于那些不急需用钱的卖
家，可以等到春节前出售。由于各新车的
年底促销方案已经出台，二手车商不必担
心收车后立刻降价，二手车的收购价也会
有小幅上涨。

新能源车企掀起“降价大战”，二手新能源汽车却“因祸得福”

为何新车降价二手车热销？

据了解，本次车市的降价潮主要集中在
新能源汽车，降价的幅度从5%至15%不等，
价格下降从几千元到上万元不等，突然降价
对于二手车市来说是否是一个“背刺”？

上周末，记者走访了本地多家二手车
市场，实探二手新能源汽车行情。与网传
的“恐慌”相比，车商们表现得较为淡定。
多个销售新能源汽车的二手车经销商告
诉记者，新车降价以来，他们甚至变得更
好卖了。

在位于迎宾二手汽车城的“老潘”二
手车行，排列整齐的二手车被洗擦得发
亮，二手车的挡风玻璃上张贴着车辆信
息，包括车型、车龄、价格等。“今年3月
以来，我们销量同比涨了好几成。”该车
行老板潘钧宁告诉记者，他们车行以新
能源汽车销售为主，相比去年同期的行
情，今年要好很多，光是上周末就卖出
了好几辆。

“从目前的情况来看，新能源车企
官降后，我们变得更加好卖了。”位于
华鸿二手车城的中兴二手车行老板林
伟清表示，今年开春，新车降价潮来
袭，一开始的时候，确实对他们影响
不小，很多消费者处于观望当中，认
为新车价格都这么低了，何必再去买
二手车。“后来随着时间的推移，发
觉新车降价后，二手车价格也跟着
降，部分二手车降价幅度甚至比新
车更大，买二手车更实惠了，由此吸
引不少消费者下单。”

从事二手车经营的陈耀华则
表示，相比以前，愿意购买二手车
的消费者变得更多了，换句话来
说，二手车也形成了自己的消费
群体，当新车降价时，这个群体会
处于观望，看看是否二手车也会
降价，而当二手车价格达到理想
价位时，他们就会出手。其次，
二手车行情虽然参考新车最新
价格，但本身车况也很重要，包
括行驶里程、车龄、有无剐蹭、
有无事故等都是影响车辆价格
的因素。

“最近经常刷到车企降价
的新闻，特意来看看二手车，
会不会比以前选择余地更
大。”上周末，来选车的吴女士
对记者说。

她表示，原计划花费15
万元左右购入一款车况较
好、里程较少的新能源新车，
而现在，她非常纠结：一方
面是好几辆新车价格在二
十几万元的二手新能源汽
车已经非常接近甚至低于
她目前的预算；另一方面
是，新车降幅同样较大，要
不要加点预算换辆新车。

“新车降价比较突
然，我这个烦恼算是幸福
的。”吴女士笑着说，与她
年前的预算相比，同等的
二手车型可以省两三万
元，当天就算打探一下
行情，打算回去和她老
公再商量商量。

当新车降价的时候，二
手车的降幅往往有过之而
无不及，那么，二手车经销商
们是否会存在卖多亏多的情
况？记者调查了解到，二手
车经销商们坚持快进快出的
原则，不少官降前收回来的二
手车都以较快的速度卖了出
去，做到及时止损，而在官降
之后，二手车经销商们收车价
格也压得更低了，得以维持利
润。

去年初，特斯拉、小鹏等新
能源车的降价，让不少二手车商
措手不及。如今，汽车降价的范
围和程度相较之前力度更大，车
商们可以说是吸取了经验，反应
变得更加迅速。多位二手车商告
诉记者，虽然汽车降价潮在一定程

度上影响了车商对于收车、出车的考量，
但在快进快出的前提下，对整体销售影
响并不大。

记者了解到，二手车商主要靠赚取
收车与卖车之间的差价，在资金和库存
等压力下，车辆出手的速度，在很大程度
上影响着车行的业绩，一辆二手车从收
车到销售出去的时间耽搁越久，车商背
负的风险就越大。

“现阶段我们经营更为谨慎，坚持快
进快出，尽量避免外部因素影响。”潘钧
宁告诉记者，除销售外，二手车商收车卖
车的速度也是保持竞争力的重要砝码。
他们在收车的时候，看准即收，速战速
决；卖车的时候，只要客户爽快，同时距
离自己心理预期价位和利润差不多，就
可以当即“拍板”销售。“所以新车降价
潮之前收回来的车型大多数都出货了，
而等到新车官降了以后，我们收车价格

也比之前变得更低，销售时自然更从容
了。”潘钧宁说。

陈耀华也表示，现在二手车商坚持
快进快出，争取3天左右卖出去，目前行
情变化太快，不知道哪天哪个厂商就出
政策了。赚和赔无所谓，在市场变化动
荡期就要认赔、快速出手。如果犹犹豫
豫，持有大量同款降价车的准新车只会
亏得更厉害。如果正在销售一款官方降
价力度大的二手车型，那销售价格肯定
要调整，不调整卖不出去，但从经营的角
度出发，对于二手车商来说，有时候适度
的亏损也是盈利。

据了解，针对此次降价潮，有车商也
采取了一定措施，除了收售时避开一些
价格降幅较大的汽车品牌外，对一些库
存周期长的二手车采取了一定的让利优
惠，以尽快出货。

新车降价
二手车也降价 快进快出

可以做到及时止损

买车有讲究
选择口碑好规模大的经销商

根据3月16日的最新数据，国
内第9个工作日的原油变化率为
0.39%，预示着汽柴油价格每吨可
能上调15元。

随着油价的上涨，如何节省车
辆油耗无疑成为许多车主关注的
焦点。对此，记者采访了一汽丰田
江门华通4S店服务部部长苏杰清
及雪佛兰江门汇通4S店售后经理
孙涛。

行车要匀速
长时间拥堵可熄火
苏杰清表示，现在很多新车都

配备了自动启停系统，其工作原理
就是在车辆遇到拥堵路况而导致
停车时关闭发动机，从而达到节油
的目的。如果车主的车上没有这
项配置，也可以通过人工来完成。
只要停车一分钟或是原地怠速等
待4分钟以上的话，建议可以熄
火，这样即便重新启动也会更加节
油一些。

孙涛则表示，在坡度起伏较
大的路面，车主驾车上坡时转速
要高一些，以保证足够的爬坡力，
下坡时转速则要低一些，以求较
好的燃油经济性。当车主驾车到
达坡顶时，车速不宜过快，以避免
下坡时需用刹车来消耗掉这部分
动能，既不节油，也不安全。但他
也提醒广大车主，为了节油有下
坡空挡滑行的习惯，这是非常危
险的行为，特别是在坡度较大的
下坡路，一切的节油技巧都要以
安全为前提。

他还提到，在行车过程中，保

持车速平稳不仅可以保障安全，而
且还省油。车主如果猛踩油门加
速、猛踩刹车或左穿右插，只会大
大增加油耗、损耗汽车零件，且节
省不了多少时间。因此，在日常行
驶中，建议车主应尽量避免猛踩油
门、急刹车和胡乱变线。

高速不开窗
低速行驶可开窗

此外，苏杰清建议，汽车在低
速行驶可以不开空调，只需把两侧
车窗稍稍开启即可。在天气不太
热也不太冷、汽车处于中低速行驶
的情况下，打开窗必然是最佳选
择，尤其是在市区低速行驶时，空
调一方面会增大发动机的负载，另
一方面也会增大机舱的散热压力，
从而会增加油耗。“需要开空调时
也要调到适当温度，而不要过高或
过低，把空气循环系统设定在车内
循环，在车内温度达到足够时可以
暂时关掉空调。”苏杰清说。

不过，苏杰清也提醒广大车
主，在高速状态下采用关闭空调而
打开车窗通风的办法是不可取
的。当车速高于85km/h时，打开
车窗后的风阻消耗比空调系统消
耗的燃油更多，这会让汽车的燃油
经济指数下降10%，因此建议低速
开窗、高速开空调。

孙涛也表示，如果在高速路上
打开车窗的话，无疑会增加车辆的
风阻，那么增加的这一部分阻力需
要发动机提供动力来抵消，从而增
加油耗。

（文/图 陆沿任）

近日，广汽丰田第9代凯美瑞
亮相广汽丰田江门永佳4S店。目
前，新车率先推出2.0L智能电混双
擎和2.0L汽油版两大系列，市场指
导价为17.18万至 20.68万元，后
续将公布2.5L智能电混双擎系列
价格。

外观方面，第9代凯美瑞提供
三种外观设计——赛博优雅的豪
华版（LE）、深具活力之美的运动
版（SE）以及更具高级感的高端运
动版（XSE）。其中豪华版面向中
国市场专属开发，前脸下格栅与保
险杠一体化设计，展现先进新能源
风格。

内饰方面，新车中控台以简洁
横向布局配合12.3英寸窄边悬浮
式车机，首次采用隐藏式触控按键
面板，展现先进的现代科技感，环
绕式座舱设计和舒适材质营造出
充满活力的驾驶空间，同时车顶配
置全固定式全景天幕，采光面积超
过1平方米，带来通透驾乘视野。

第9代凯美瑞打造质感上乘
的智能座舱。新车搭载8155车机
芯片，拥有12GB运行内存，算力
提升超4倍，响应速度提升8倍，还
为后续OTA留足40%算力冗余；
AI语音识别可见即可说，一次唤

醒，持续对话，能听懂普通话和方
言混搭语音；导入丰田首个自营应
用商店，提供便捷数字化应用；采
用AR风格HUD抬头显示、声纹
和面容识别、数字钥匙；同级唯一
搭载 CarPlay、CarLife、HiCar 三
大智能手机互联；内厢搭载64色
律动氛围灯、原厂智能香氛系统、
隐藏式静电触控面板，车顶配置全
固定式全景天幕，融入光、音和香
氛全方位智感豪华。

此外，第9凯美瑞拥有更高标
准安全车身设计。凯美瑞连续12
年在最严苛的IIHS测试中，都获
得最高安全评级。第9代凯美瑞
进一步强化安全车身，25%偏置碰
撞防护力领先同级；全景天幕采用
热冲压中央加强件，在极端事故中
减少车厢变形风险，甚至底盘也采
用了平整的硬壳覆盖，线束接口处
都采用防水防尘胶圈保护，在最容
易受伤的地方做到最坚固耐用。

同时，新车全系标配10个安
全气囊，侧窗帘式空气囊后部容量
比现款增大78%，前排采用三腔式
侧面气囊，新增前排中央气囊，最
大化降低伤害，保护每一个乘客。

（文/图 红林）

油价上涨
如何驾车更省油？

售价17.18万元起
第九代凯美瑞亮相江门

新车驾到

开春以来，新能源市场掀起一场
价格战，10多家车企陆续宣布下调
旗下车型价格，其中又以新能源汽
车为主，引发市场关注。新车越
便宜，二手车越难卖。当新车降
价潮来袭，往往波及二手车市
场，造成二手车滞销。

然而，记者走访江门二
手车市场时却发现，当新能
源汽车经历降价风波时，
二手市场却意外迎来一
波热销。新车价格越
低，二手车不是越没有
优势吗？为何二手新
能源汽车在新车降价
潮下反而“因祸得
福”？记者就此展
开了调查。

文/图
江门日报记者
陆沿任

←消费者选购二手新能源汽车时应留意车辆消费者选购二手新能源汽车时应留意车辆
状况信息状况信息。。

在天气不太热也不太冷在天气不太热也不太冷、、汽车处于中低速行驶的情况下汽车处于中低速行驶的情况下，，打开窗打开窗
是较好的选择是较好的选择。。

新车降价，二手新能源汽车吸引许多消费者目光。


