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翔发机电用3D砂型打印技术突破传统铸造技术瓶颈

敢闯敢试 以技术破局

在江门市翔发机电有限公司（以下
简称“翔发机电”）的生产车间里，没有
传统工厂的喧嚣嘈杂，只有两台大型
3D砂型打印机在安静运转。细如粉尘
的石英砂层层铺展，特殊粘合剂精准喷
射，原本松散的砂粒逐渐固化为精密的
工业配件——这场静悄悄的生产革命，
是企业创始人、董事长李永翔20余年
敢闯敢试的成果。

从广西的乡村少年，到江门制造业
的转型先锋，李永翔以技术为核心，带
领企业从压铸业务起步，以多元化布局
抵御市场风浪，以3D砂型打印技术实
现破局，走出了一条制造企业的升级突
围之路。

文/图 江门日报记者 何雯意

从广西的乡村少年，到江门制造
业的转型先锋，李永翔的创业路始终
贯穿着“敢闯敢试”的底色。

上世纪80年代末，还在读初中的
李永翔就对无线电产生了浓厚兴趣。
他跟着同学的修家电亲戚学技术，不仅
能修理收音机、电视机，还会自制电视
天线接收器，用盐酸制作简易线路板。

“那时候就觉得，技术能解决实际问题，

也能改变命运。”李永翔笑着回忆道。
初中毕业，他报考了机电职业学

校。随后，为了精进自己的技术，他参
加了广西电子研究所的短期培训。

1997年，带着一身技术本领，李永
翔南下中山，进入一家压铸厂，从技术
人员做起，逐渐兼顾管理工作。彼时，
他服务的客户包括多家知名企业。凭
借精湛的技术和务实的作风，他在行

业内积累了良好口碑，也摸清了压铸
行业的门道。

2005年，一次偶然的设备维修让
他迎来人生转折。江门一知名企业遇
到技术难题，工厂工人花费了几天时
间都无法修理好机器，慕名找到了李
永翔。恰好，当时的企业负责人目睹
他半小时就解决了别人几天都搞不定
的技术难题，竟主动提出出资支持他

创业。“我当时一个月工资才几千元，
根本不敢相信‘天上掉馅饼’！”在这位
贵人的支持下，李永翔后来获得了初
次创业的启动资金，于2006年在江门
成立了永发电机配件厂，专注电机转
子压铸业务。

2011年，他正式创立翔发机电，
2013年搬迁至如今5000多平方米的
厂房，从此在江门扎根。

在制造业摸爬滚打的20余年里，
李永翔始终保持着“不把鸡蛋放一个
篮子”的清醒，多元化发展成为他抵御
市场风险的核心策略。“做企业就像撑
船，多几支桨才不容易翻。”他的业务
版图横跨工业、贸易、农业等多个领
域。

早期，压铸业务是公司的核心支
柱，为多家知名公司供应精密压铸件，
年营业额稳步增长。随后，他进军风
扇制造业，产品出口欧洲市场，巅峰时

期年销量数十万台。疫情来袭，风扇
出口受阻，他迅速调整方向，在厂房二
楼开辟专属车间，研发生产桌面吹尘
器——针对国外用户清洁电脑、家电
缝隙的需求，设计出轻便易携的款式，
通过亚马逊平台销往全球，去年销量
达几万台，在同类产品中跻身全球销
量前列。

2013年，李永翔看到大宗商品贸
易的潜力，继而涉足铝锭、锂电材料
等贸易业务。凭借在制造业积累的

人脉，他成功对接多家国企资源，以
“诚信经营、按量薄利”的策略打开市
场。

令人惊叹的是，他还尝试跨界农
业探新路，在工厂对面承包了4亩地，
专门种植江门特色农产品凉瓜。“别人
一亩地收成几百公斤，我就想能不能
通过技术提高产量。”他联合广西一家
国家级农业技术机构组建技术团队，
改良种植技术，计划将亩产提升至
1000—1500公斤。“我希望改良技术

后，再把成熟的技术方案推广给周边
农民，助力江门农业生产。”此外，他还
涉足陈皮销售——既作为客户往来的
伴手礼，也通过门店零售补充营收，

“多一条路，就多一分生存的底气。”
更难得的是，无论业务如何拓展，

李永翔始终把员工放在首位。“员工跟
着我干，不能让他们吃亏。”这份责任
感，让他的团队凝聚力极强，不少老员
工从创业初期一直坚守至今。

走进翔发机电的生产车间，没有
传统铸造厂常见的喧嚣与尘土，只有
两台大型 3D 砂型打印机在安静运
转。银白色的机身高达数米，打印头
沿着预设轨迹精准移动，细如粉尘的
石英砂（含硅量99.5%）被均匀铺洒，类
似喷墨打印机的喷头精准喷射出特殊
粘合剂，在砂层上“画”出预设的形
状。一层砂、一次喷胶，平台缓缓下
降，新的砂层再度铺展，如此循环往
复，原本松散的砂粒在粘合剂的作用
下层层固化，逐渐勾勒出发动机配件
内部五厘粗的弯曲油路、汽车座椅的
镂空框架雏形。

为何进军 3D 砂型打印技术领
域？这源于李永翔的居安思危，他意

识到，传统制造业必须向高技术转型
才能突围。一次老乡介绍的机会，让
他接触到3D砂型打印技术。经过两
个月的考察调研，他锁定了新三板上
市公司风峰华卓力的3D砂型打印设
备，这套设备能直接根据三维模型打
印砂型，无需开模。

不顾资金压力，他投入300多万元
购置第一台设备，于2022年底正式进
军3D打印领域。“当时很多人不理解，
这么贵的设备要分期还款，挣的钱仿
佛都在还款的路上。”但李永翔有自己
的判断：“江门还没人做工业级3D砂
型打印，这是风口，我得闯。”

传统铸造行业，模具是绕不开的
“拦路虎”。李永翔表示，相较于传统

模具制造，3D砂型打印的优势堪称革
命性。传统工艺建模需一个月甚至更
久，而翔发机电最快一天就能出样，紧
急订单半天即可交付；复杂结构如发
动机内部五厘粗的弯曲油路、汽车座
椅的镂空框架，传统工艺难以实现。
3D砂型打印却能精准成型，废品率从
10%以上降至2%以下；石英砂可循环
利用，浇铸后敲碎的沙子经专业处理
后能重新投入生产，既环保又降低成
本；整个生产过程还可以全自动化，两
台设备仅需两三个人操作，24小时无
灯作业，通过办公室监控即可实时掌
握进度，大幅节省人力。

车间里，刚打印完成的汽车座椅
砂模、无人机发动机配件整齐排列，还

有部分精致的砂模雏形，稍作加工就
能成为文创产品。“很多知名汽车企业
的供应商都来找我们做模具。”李永翔
自豪地介绍，3D砂型打印的应用场景
已覆盖新能源汽车、建筑、水利、军工、
文创等多个领域，企业的五六十家客
户遍布华南地区。3D砂型打印不仅改
变了企业的发展轨迹，更在为制造业
转型升级赋能。

如今的翔发机电，已形成“3D砂型
打印+压铸+贸易+农业”的多元格
局。未来，该公司计划进一步扩大3D
砂型打印产能，提升技术研发实力，同
时继续深耕多元化业务，以敢闯的劲
头和技术底气，在制造业的新赛道上
继续前行。

敢闯敢试 专注电机转子压铸业务

多元化发展“不把鸡蛋放一个篮子”

勇闯新赛道 3D砂型打印开启制造转型新征程

旅德华侨林其添回家乡新会投资文旅项目，带火乡村旅游

“乡村天地广阔，大有可为”
“无论走多远，家乡始终是我

的根。”这是旅德华侨林其添的深
情话语，他的内心深处始终心系着
家乡。这份浓厚的家乡情结，不只
停留在心底，更化作了实实在在的
行动。

2017年，新会区双水镇龙脊
村发动外出乡贤回乡投资发展乡
村文旅产业，林其添积极响应，投
资2亿元打造巴贝高旅游综合体
项目。项目带动村集体每年增收
25万元，创造就业岗位超100个，
实现从“输血”到“造血”的跨越，成
为江门乡村旅游新标杆。

文/图 江门日报记者 陈倩婷

“我是在龙脊出生、长大的，这里
的每条路我都很熟悉。”林其添的儿
时记忆，深深烙印在这个拥有600年
历史的古村落。高中毕业后，他像许
多同乡一样外出闯荡，在广州创业打
拼。2011年，他携家人移居德国，开
拓新的商业领域。

尽管身在海外，林其添始终心怀
故土。他积极帮助华人同胞，并常常
教导子女不忘祖国、回报家乡。在德
国，他坚持教4个孩子说家乡话，讲
述龙脊的故事。他的大儿子幼年时
与爷爷奶奶在龙脊乡间长大，讲着一
口流利的本地话，让人倍感亲切。“要
多带孩子回家乡，让他们在这里交朋

友。有了朋友，就有了情感纽带，对
家乡才会有感情。”林其添说。

龙脊村北靠会城，江门大道穿境
而过，区位优势明显，具备发展乡村
旅游的良好条件。然而过去，由于土
地利用效率不高、缺乏核心产业，农
田收入有限，旧砖厂产能低下，大量
土地闲置，村庄发展面临瓶颈。

2017年，面对村集体收入单一、
土地闲置的困境，龙脊村干部主动联
系外出乡贤，动员他们回乡投资文旅
产业。这一召唤，打动了远在德国的
林其添。“当时正想寻找新的发展空
间，家乡需要我，而且乡村发展机会很
大，我觉得是时候回来了。”他回忆道。

根在龙脊，情系故土

回乡投资，从何处着手？林其添
与龙脊村干部不约而同地将目光投
向村里约85亩的闲置土地——废弃
的旧机砖厂和原龙脊小学校址。在
他们看来，盘活这些“沉睡资产”，成
为振兴龙脊的第一步。

林其添成立江门市巴贝高农业有
限公司，投入约2亿元打造集亲子主
题乐园、特色民宿、亲子教育平台与有
机农业于一体的巴贝高亲子文旅项
目。该项目以教育培训和亲子市场为
核心，推动文化、教育与旅游融合，开
启素质教育和休闲娱乐的新模式。

2021年至今，巴贝高世界·比比
亲子乐园、陈大羽公鸡艺术馆、可容
纳千余人就餐的巴贝高庄园酒楼相
继开业。每逢节假日，这里日均接待
游客数千人次，有力拉动了龙脊村的
集体经济。

更重要的是，项目的建设，也为

当地营造了良好的就业与创业环境，
吸引不少在外务工的年轻人返乡。

“我们优先招募双水镇龙脊村的青
年，目前约70%的员工来自本地。希
望能创造更多就业机会，让年轻人发
挥所长。”林其添说。

“待遇跟在外面市区工作差不
多，包括住宿和员工福利也是很好
的。”龙脊村村民、江门市巴贝高农业
有限公司经理梁佑轩说。“在这里上
班方便多了，多点时间陪家里人，为
村里作贡献，自己也觉得很自豪。”龙
脊村村民、江门市巴贝高农业有限公
司采购人员莫秀玲说。

项目运营见成效后，林其添还主
动反哺地方，对修建江门大道龙脊出
入口、建设村内休闲公园、填补沟渠、
整治鱼塘等村内的大小事务给予支
持。如今，龙脊村的环境变得越来越
好，乡风也变得更加文明。

盘活闲置地，打造文旅新名片

文旅项目成功后，林其添没有
停下脚步。他敏锐地注意到，龙脊
村依托古兜山优质水源，发展健康
生态农业潜力巨大，“传统养殖附加
值低，我们要从健康概念出发，提升
农产品价值，才能真正帮助农户致
富。”

林其添在当地租下150亩地，利
用富含硒元素的山泉水，发展高端富
硒养殖，主要品种有鱼、鸡、鹅等。“未
来我们希望推广‘农户+’模式，把养
殖技术教给当地农户，让他们负责生
产，我们负责品牌建设和收购销售。”
他计划以富硒养殖为切入点，联动双
水镇数万亩鱼塘资源，共同打造“双
水富硒”区域品牌，将健康优质的农
产品推向更广阔的市场。

更让林其添欣慰的是，这份对家
乡的热爱与担当，已迎来新一代的接
力。2024年，他的大儿子林锦鸿在
德国完成学业后，选择回到龙脊，接
手管理富硒养殖板块。“从龙脊走出
去，又回到龙脊，看似绕了一圈，却找
到了更适合自己的舞台，能把在德国
学习的先进管理理念应用到乡村。”
在林锦鸿看来，乡村与城市一样，是
一个能够实现价值的大舞台，“我们
做的不仅仅是养殖，更是健康食品的
技术提升和品牌建设。”

看到儿子投身家乡建设，林其添
十分感慨：“乡村蕴藏着巨大机遇。
年轻人要勇于尝试和实践，过程本身
就是收获。我非常鼓励他们回来，这
里天地广阔，大有可为。”

新生代接力，逐梦乡村大舞台

奋斗者
在路上

林其添林其添

↑李永翔在介绍3D砂型打印设备。

→3D砂型打印设备在工作中。


