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财智
周刊

仲夏时节，侨乡大地稻浪翻涌。在
江门台山连片万顷的“广东第一田”，早
造水稻迎来了灌浆饱满、即将收割的关
键时节。6月中旬，正当早稻临近集中
收割期，台山地区突遭持续强降雨侵
袭。暴雨如注、田间积水严重，正值成
熟期的早稻发生大面积倒伏、稻穗受
淹，部分稻株穗上发芽出现减产。眼看
到手的丰收遭遇天灾，农户们心急如
焚。

守粮有责，护农有心。人保财险江
门市分公司（以下简称“江门人保财险”）
深入贯彻落实金融监管部门关于农业保
险服务的工作要求，全力做好关键农时
理赔服务保障工作。依托公司政策性水
稻完善服务体系，以“保、防、减、救、赔”
全链条保险服务守护侨乡粮仓。面对突
发自然灾害，人保财险江门市分公司闻

“汛”而动，第一时间启动应急预案，组建
党员突击队和30人理赔服务团队、外部
专家团队、10余台无人机和测绘工具等
资源，主动对接农业主管部门及受灾乡
镇，迅速开展受灾情况排查并科学调度
资源，全力做好承保水稻灾后服务工
作。理赔服务队员们脚踏泥泞、躬身田
间，争分夺秒开展查勘定损，以最快速
度、最实举措，为受灾农户撑起“保护
伞”。

在台山市川岛镇，录得最大累积雨
量为309.9毫米，部分区域发生特大暴
雨，造成2600多亩处于收获关键期的早
稻被雨水浸泡，部分稻株倒伏。面对受
灾地块分散、田埂泥泞湿滑的复杂情况，
理赔人员逐地块核查灾情、逐区域精准

测绘，全力保障服务高效性和理赔规范
性。其间，理赔人员借助“耘智保APP”
等科技手段与人工精细核查相结合的方
式，以每小时超500亩的查勘效率，一个
下午完成了数十处受损地块的勾图测绘
与全量受灾影像的采集，全程严谨细致
记录灾损状况，保障加快抢收及规范迅
速理赔，让焦急万分的农户吃下了“定心
丸”。

在理赔查勘过程中，针对田间积水
严重、倒伏情况以及强降雨诱发病虫害
等传统人工丈量难以精确核定实际受损
面积，江门人保财险第一时间向农业主
管部门和监管部门报告相关情况，全面
启用无人机查勘辅助，借助科技智图软
件对受灾田块进行三维建模与面积测
算，精准核定每一块受灾田地的实际损
失面积，大幅提升了定损效率与准确

度。科技手段的介入，让定损结果更加
客观精准，也为后续快速理赔奠定了坚
实基础。

接下来，江门人保财险将始终践行
“人民保险、服务人民”的初心使命，以党
员先锋力量冲锋在前，全力护航侨乡早
稻稳产丰收，用实实在在的保险力量守
护“广东第一田”。

（文/图 傅雅蓉 谭司元）

近日，在中国人民银行江门市分
行的指导下，建设银行江门市分行扎
实推进储蓄国债服务建设，依托国债
销售示范点阵地，制作储蓄国债知识
普及视频，通过线上线下联动宣传，
让安全稳健、便民惠民的国债知识直
达市民身边。

当前，江门正大力推进粤侨养老
金融工作，着力打造侨乡特色养老金
融服务体系。作为国债承销主力银
行，建设银行江门市分行始终坚持金
融为民理念，持续强化储蓄国债销售
示范点标准化建设，不断优化服务流
程、创新宣传形式、畅通购买渠道，全
力提升国债服务覆盖面与便捷度。

在中国人民银行江门市分行的
指导下，建设银行江门市分行精心制
作知识普及视频，聚焦市民关心的国
债分类、购买渠道、办理流程、提前兑
取等核心内容，让复杂的金融知识简
单化。视频在销售示范点厅堂播放、
线上平台同步投放，形成“网点常态

化宣传+线上多渠道传播”格局，有效
提升宣传实效。

作为国债宣传与服务的前沿窗
口，建设银行江门市分行储蓄国债销
售示范点持续强化功能升级：一是阵
地标准化，统一设置国债咨询专区、
公示发行信息、配备专职讲解员，做
到政策明、流程清、服务优；二是宣传
常态化，结合视频普及、折页发放、现
场答疑等形式，把国债知识融入日常
金融服务；三是服务便民化，支持柜
台办理与手机银行线上购买，提供业
务指导服务，切实提升市民购买体
验。

下一步，建设银行江门市分行将
继续以国债销售示范点为重要抓手，
持续深化宣传创新、提升服务质效，
把惠民金融服务送到市民身边，守护
好市民的“钱袋子”。 （陈倩婷）

近日，农业银行江门分行积极配
合江海区防范和打击非法金融活动
专责小组，在江海区礼乐街道龙舟赛
现场，举办了一场以“守住钱袋子，护
好幸福家”为主题的金融安全知识教
育活动，将金融安全知识送到观赛群
众身边。

活动现场，传统龙舟竞渡的鼓点
声与群众的加油呐喊声此起彼伏，一
块巨型LED屏则在热闹中“静”显力
量。屏幕上循环播放的防范非法集
资宣传视频，通过生动情景剧揭示了
近期高发的非法集资手段，引来不少
市民的讨论。“虚拟世界外，惨被割韭
菜，谨防非法集资”“赛龙夺锦要齐
心，防非反诈要留心”等醒目标语，更
是将端午龙舟与防非警示巧妙结合，
让群众在感受节日氛围的同时，将防
范意识深植心中。

农业银行江门分行在观赛区旁
设立了醒目的宣传摊位，工作人员向
过往群众发放防非宣传折页，并结合

近期出现的“虚拟货币”“养老项目”
等真实案例，耐心讲解非法集资的特
征、危害和防范要领。工作人员还特
意提醒观赛市民，节日期间人员流动
大、信息混杂，更要增强防范意识，切
莫因贪图小利而误入骗局，守住自己
的“钱包”。

“今天看了龙舟赛，学习了防非
知识，真是收获满满！”带着孙子来看
龙舟的赵大爷表示，这种将传统节日
活动与金融安全教育相结合的方式
很接地气，既热闹又实用。

下一步，农业银行江门分行将继
续坚持以客户为中心，深入践行消费
者权益保护工作，结合本土文化元
素，创新开展金融知识普及活动，为
营造平安、和谐、稳定的金融环境持
续贡献力量。 （陈倩婷）

农业银行江门分行开展金融安全知识教育活动

守住钱袋子 护好幸福家

为推进金融知识普及教育，守护
青少年金融消费安全，广发银行江门
分行结合校园科技节活动契机，走进
蓬江区东风小学开展“科技创新+金
融消保”主题宣讲活动，面向在校学
生普及反诈与金融权益保护知识。

活动现场设置金融宣教摊位，摆
放宣传折页。围绕青少年及新市民
群体，广发银行江门分行消保志愿者
现场讲解反诈要点，科普数字金融使
用常识、个人信息保护、校园贷与电
信诈骗识别等实用技巧。通过金融
知识问答、互动小游戏等形式，推动
学生在轻松氛围中掌握金融安全知
识。同时，该行宣讲人员结合短视频

刷单、游戏充值等真实案例，剖析新
型诈骗套路，提醒学生不轻信陌生信
息、不随意泄露银行卡及验证码，增
强风险防范意识。

本次活动依托校园科技节平台，
将金融消费者权益保护与反诈知识
有效普及，进一步提升青少年风险防
范能力。下一步，广发银行江门分行
将持续常态化开展校园金融宣教活
动，创新互动科普形式，筑牢学生金
融安全防护墙。

（文/图 傅雅蓉）

广发银行江门分行走进东风小学开展金融宣教活动

筑牢学生金融安全防护墙

活动现场设置金融宣教摊位，摆放宣传折页。

为了深化银校联动、资源共享、
优势互补，推动党建工作与金融服
务、人才培养、社会服务、科技发展深
度融合，近日，兴业银行江门分行党
委与五邑大学经济管理学院党委联
合开展“红色合伙人”党建共建活动。

现场，双方签署《“红色合伙人”
党建共建合作协议》。双方将以“红
色合伙人”共建机制为牵引，立足银
行金融资源、平台渠道、行业实践优
势，依托高校人才培养、智力支撑、思
政育人优势，紧紧围绕金融服务实体
经济和立德树人根本任务，深化金融
与教育双向融合，常态化开展主题党
日、专题联学、党性教育活动、金融知
识进校园等系列合作，构建银校党建
协同机制。

活动还邀请了五邑大学经济管
理学院范佳凤老师讲授专题党课。

党课上，范佳凤表示，高校育人科研
与金融经营服务都要坚持“为民造福
是最大政绩”，摒弃形式主义、数字虚
绩，立足当地产业实际，把数字经济、
普惠金融、产教融合作为务实抓手，
多做打基础、利长远的实事，以正确
政绩观统筹人才培育、金融服务、产
业赋能协同发展，推动党建成果转化
为服务地方发展的实效。

接下来，双方将持续深化党建联
动、资源共享，以党建赋能侨乡发展，
把党建共建成效转化为助力江门实
体经济、培育优质金融人才、推动区
域数字经济提质增效的强劲动能，携
手打造银校融合党建新样板。

（傅雅蓉）

《人身保险产品“负面清单”（2026版）》落地实施

侨乡投保回归保障刚需

今年4月，国家金融监督管理总
局发布《人身保险产品“负面清单”
（2026版）》，在原有规则基础上优化
升级，细化百余条监管要求，重点整治
健康险、护理险过度理财化的行业顽
疾，明确禁止保障类保险套用理财增
值模式，从源头堵住保险产品异化漏
洞。

新规落地后，江门保险市场快速
完成全面整改。记者走访蓬江、江海
多家保险营业部发现，自5月开始，此
前热销的网红理财型健康险、护理险
已全部下架停售。这类产品曾凭借

“低缴费、高现金价值、兼顾理财保障”
的宣传卖点，得到不少消费者的青
睐。但这类产品看似两全其美，实则

保障责任薄弱、理赔
门槛严苛，暗藏不少
消费隐患。

“前两年很多
客户上门，不问重疾保
额、不问报销范围，张口
就问能赚多少、几年回
本。”江门城区一家大型
保险公司营业部负责人
陈女士深耕行业8年，对市场变化感
触颇深。她坦言，过去行业内卷严
重，靠高收益引流成为常态，踏踏实
实的纯保障型产品反而无人问津，不
少市民买完保险，看似手握保单，实
则风险保障严重不足。新规落地后，
不合规理财型产品全面清退，销售宣

传不再炒作收益，反而能更关注保险
保障本身。

江门明亚保险经纪人赵焕栋认
为，本次批量下架并非行业收缩，而是
一次精准的市场纠偏。通过斩断保险

产品套利通道，倒逼人身险回归风险
保障核心功能，从根本上规范江门保
险市场秩序，也为行业健康长远发展
筑牢根基。

江门人保财险全力做好关键农时理赔服务保障工作

全链条保险服务守护侨乡粮仓

建设银行江门市分行扎实推进国债销售示范点建设

让国债知识直达市民身边

兴业银行江门分行与五邑大学开展党建共建活动

携手打造银校融合
党建新样板

网红理财险淡出市场

划清红线避免消费者踩坑
不少江门市民只知道网红理财

险被停售，却不清楚新版“负面清
单”到底划清了哪些红线。那么，金
融监管部门出台这份清单，可以解决
哪些消费者日常投保容易踩坑的问
题？

首先，明令禁止使用“保本增值”
“稳定高收益”这类模糊诱导词汇，分
红险演示收益必须如实标注非保证属
性，杜绝销售人员口头夸大收益。事
实上，许多理财险纠纷根源都是业务

员夸大长期收益、隐瞒收益浮动风险，
不少市民退保时发现实际收益和宣传
相差甚远，维权耗时耗力。

其次是产品责任设计，清单直接
瞄准那些已经下架的网红产品。清单
明确，保险期间非终身的护理险、特定
疾病险，不能照搬增额终身寿险的现
金价值增长模式，不允许依靠减保、保
单贷款做成变相储蓄工具。简单来
说，监管部门不允许再把理财增值逻
辑套在健康类保险身上，健康险的核

心只能覆盖疾病、医疗风险，不能变成
变相存钱工具。除此之外，清单还规
范了医疗险设计，禁止设置过高免赔
额、过低赔付比例，杜绝“噱头大、保障
弱”的虚标产品。

最后，在费率精算与报送管理层
面，清单同步收紧标准，统一启用
2025版人身险经验生命表，要求健康
险定价必须考量医疗通胀，避免产品
定价脱离现实；同时，细化“报行合
一”规则，长期险多渠道销售需统一

备案，防止不同渠道宣传口径不一误
导消费者。

一条条细则落地，直接改变江门
市民的投保思路。蓬江区市民李先
生就是典型转变案例，两年前他跟风
购入一款理财型护理险，每年缴费
6000多元，今年家人住院才发现重
疾赔付额度不足5万元，基础医疗报
销限制繁多。了解到新规出台后，他
主动找到业务员调整保单配置，新增
高保额纯重疾险与百万医疗险。

去理财化 回归保障
去理财化、回归保障，是新规的核

心导向，也是江门保险业深耕侨乡民
生的初心。摒弃规模套利的发展模式
后，本地保险行业聚焦百姓看病就医、
大病兜底、养老康养等刚需，推出多款
贴合江门本土需求的普惠型、保障型
产品，让保险真正走进民生、守护民
生。

江门本土普惠保险“邑康保”就是
生动的民生样本。这款每年仅需150
元的普惠产品，不限年龄、户籍和健

康状况，最高可提供370万元全方位
保障，衔接医保内外住院费用、特种
药品、港澳药械通等特色保障，精准
贴合侨乡群众就医需求，成为不少江
门家庭的基础保障首选。鹤山市民
谭先生就是受益者之一，今年他因重
病产生高额医疗费用，在医保报销
后，依托“邑康保”报销65.54万元，极
大减轻了家庭医疗负担，避免陷入因
病致贫的困境。而台山一位69岁老
人接受心脏手术后，也通过“邑康保”

获得赔付逾10万元，有效缓解了自费
医疗的负担。

除普惠型保障产品外，本地各大
保险公司还持续优化常规保障险种，
强化重疾、医疗、意外等核心保障责
任，并针对江门老龄化加剧、新业态
就业群体增多的现状，推出长期护理
险、灵活就业人员专属医疗险等特色
产品，精准匹配不同人群的保障需
求。

赵焕栋表示，清单的落地让保险

行业“重理财、轻保障”的错误方向得
以扭转。自2018年首次发布以来，
人身险产品“负面清单”已连续多年
迭代更新，为行业树立了清晰统一的
标准。对消费者而言，它是一份“避
坑指南”，能有效减少晦涩难懂的条
款和销售误导；对保险公司而言，它
是一份明确的“合规手册”，能降低产
品开发的试错成本，引导企业回归保
障本质，进行真正意义上的产品创
新。

“以前买保险总盯着收益率，到头来保障额度少得可

怜，纯属本末倒置。”家住蓬江区的市民李伟岸道出了不少
江门投保人的过往误区。近期，金融监管部门下发《人身

保险产品“负面清单”（2026版）》，多款网红理财型保险

陆续下架，市场上“重收益、轻保障”的销售套路被全面整
治。随着新版人身保险产品“负面清单”全面落地实施，侨
乡投保回归保障刚需。

文/江门日报记者 傅雅蓉

江门人
保财险工作
人员启用无
人机辅助查
勘定损。


