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记者走访发现，后备厢集市的摊主以“80 后”“90
后”为主力，他们大多有主业工作，其中一部分
是个体店主、美食达人，也有人想以此创业、
积累客源。

由于摊主们普遍年轻，与传统地摊
集市相比，后备厢集市的商品更有新
意和吸引力，让不少消费者愿意前

往消费。
虽然后备厢集市看起来

热闹，但有摊主表示，现在
竞争激烈，收入并不理

想，从长远来看，找工作
或开店才是最终出路。

有摊主给记
者算了一笔账，摊

位需要两个人才
能正常运转，每

天 的 流 水 在

400-500元，一 个月按出摊30天来计算，营
业额有1.2万-1.5万元，扣除成本，大

概有8000元利润，平均每人4000
元。加上受天气影响，实际出

摊天数低于30天，每个月基
本上达不到4000元利润。

记者多天来的观察
印证了摊主们的说法。
首先，后备厢集市多地
开花，分散了人流。其
次，大多数消费者路过
感受气氛，消费常常只有
一杯饮料。

有摊主坦言，如果摆
摊只是爱好或为创业做

准备，那么，加入后备
厢集市大军是一个

不错的选择。

后备厢集市竞争激烈

更适合为创业“探路”

拉得动消费拉得动消费 装得下梦想装得下梦想

吃腻了海鲜大餐，或许你
会钟情于街头巷尾的各式小吃。说

到小吃，去年以来，台山刮起了后备厢摆摊
风潮，各类茶饮、小吃应有尽有，微博、抖音、小

红书等平台涌现出各种“摆摊日记”，越来越多的年
轻人加入了这场“后备厢狂欢”。

时尚的招牌、氛围感十足的音乐、各式各样的美食，
让过往的路人纷纷驻足。作为一种新型的经营业态和新颖
的消费方式，后备厢集市不仅成为市民夜间消暑的好去处，
更成为拉动夜间消费的有力手段。

在台山，后备厢集市多地开花，一个个特色鲜明的后
备厢摊位，仿佛夜色下的珍珠项链，成为城市一

道新风景。8月27日，记者走访了台山的
几大后备厢集市。

文/图 江门日报记者 陈方欢
通讯员 谭文清

8月27日晚上8时，夜幕落下，位于台城舜
德路的嘉裕花园小区附近，悬挂在汽车后备厢
的LED彩灯和立式荧光板纷纷亮起，照亮了一
小片夜空。5米宽的过道上，市民纷沓而来，空
气中弥漫着咖啡香和香水味。

有别于一般的地摊，后备厢集市依靠时尚
的设计、蒸汽朋克的独特氛围，在城市的夜晚
中流行起来，吸引了大批年轻人。

人称“红中夫妇”的余君鸿、黄慧中，是台
山最早一批加入后备厢集市的摊主之一。他
们原先是汽车销售人员，受疫情影响，两人决
定转行，摆摊卖咖啡和茶饮。

“一半为生活，一半为梦想，我们努力地经
营着移动咖啡车。”看着自己一手打造的移动
咖啡车，余君鸿的眼里有了希望。2021年 5
月，余君鸿从车行离职，买了心仪很久的小车，
开始动手改装。“从构思到一点一滴的改装，我
们全程参与。”余君鸿表示，为了出摊，除了购
买小车的费用，他还先后花费5万多元购置摆
摊设备、改装车辆。

历经两个多月的筹备，2021年 7月的一
天，夫妻俩怀着忐忑的心情，开着移动咖啡车
到金星湖湿地公园出摊。“我们下午三四时就
要做好各种准备，晚上7时多开始出摊。我们
很幸运，创业初期竞争小，所以能够坚持下
来。”虽然辛苦，但余君鸿觉得很快乐。为了让
这一事业长久经营下去，每次出摊后，无论多
晚，他都会和妻子一起把周围的垃圾清理干
净，再回家休息。

随着金星湖湿地公园摆摊的人越来越多，
余君鸿嗅到了危机，他果断转战至水步镇，又
成为最早一批利用汽车后备厢在乡镇摆摊的
摊主之一。

“谢谢我妻子陪我
一起熬，陪我大冬天出摊，
陪我慢慢积攒熟客。”余君鸿
表示，由于保持创新、保证出品
质量，他们的生意逐渐好了起来，
白天也有熟客点单，让他们开车上
门制作茶饮和咖啡。“我们的出品越来
越受大家认可，下一步，我希望自己能
够开店，毕竟摆摊不是长久之计。”余君
鸿说。

相比“红中夫妇”的努力创业，“90后”
张玲（化名）出摊则显得太过“佛系”。

“今天休息，大家不要扑空了。”张玲在顾
客微信群里通知大家。对于她来说，改造汽车
后备厢摆摊纯粹是体验生活，出摊时间并不固
定。“我喜欢做甜品和茶饮，希望有人品尝、给
出意见，但并不需要每天都出摊。”因此，张玲
每次出摊，汽车后备厢里都会摆出新品，她希
望通过这种形式，让更多人品尝她的手艺。“这
也是为了后续开店做准备。”她说。

问及生意，张玲表示，每天大概有三四百
元流水，扣除成本，大概能有200元利润。“虽然
我不是每天都出摊，但是因为出品不错，每次
出摊还是有不少‘粉丝’来光顾。”她笑着说。

“红中夫妇”和张玲的情况，并不能代表后
备厢集市的所有摊主，大家摆摊的原因不一而
足。据记者走访了解，大致可以归类为四个
原因——受疫情影响，开车出来摆摊创业，
多个选择多条路；下班后利用时间做副业，
能赚一点是一点；自己有店面，摆摊是为店
铺提升影响力，多个圈子多个客户；摆摊
不为赚钱，只为分享快乐，多点快乐就
少点烦恼。

后备厢集市活跃了城市“夜经济”，满足
了人们多样化的消费需求，但也存在不少问
题。比如，交通环境、食品安全、垃圾处理等，
这给市容市貌与城市管理带来不少挑战。

台城金星湖湿地公园是台山自发形成的
最早的后备厢集市所在地，也是第一个被叫
停的后备厢集市。“摊位多了以后，占用了大
量公共车位，妨碍了大家来这里散步、休憩。”
对于金星湖湿地公园曾经有过的后备厢集
市，市民伍卫群有很大意见。“公园应该有公
园的样子，不应该出现摆卖现象。”他说。

由于市民意见较大，相关部门叫停了金
星湖湿地公园后备厢集市，并加派城管队员
巡逻，防止“死灰复燃”，这让年轻的摊主们纷
纷寻求从“野生”走向“正规”的路径。在这之
后，台城南区的星光城、保利、新宁体育馆南
门广场、钜悦广场、万达广场，东区的嘉裕花
园、富居天禧等地的后备厢集市相继开业。

梅仕荣是嘉裕花园后备厢集市项目的负
责人，从今年7月25日开始，每天他的主要工
作就是做好各项服务，确保集市正常营业。

“我们希望通过开办集市，带动人气。”梅仕荣
表示，为了吸引更多摊主前来出摊，小区物业
除了提供水电、清洁等服务，还时常举办活动
吸引顾客，如发放消费券，以此刺激消费，营
造商业氛围。

喜欢后备厢集市的，还有大型商圈，对于
它们来说，这是一种“小而潮”的“引流”方式。

位于台城南区的万达广场后备厢集市，
从今年7月底开始对外营业。陈晓明是这个
后备厢集市的召集人之一，也是“巷子里”移
动咖啡车的经营者之一，作为曾在金星湖湿
地公园出摊的摊主，她深知后备厢集市的“网
红”属性。“从开业到现在，我们没有做过任何
宣传，依然积聚了大量人气。”陈晓明说。

“我们每个星期都会举办活动，以此吸引
人气。”同样作为召集人的李泽荣也在为万达
广场后备厢集市而忙碌，他希望能在这里打
造一个特色夜市，并且长期经营下去。

后 备
厢集市作为一
种情绪表达和潮
流文化传播的场所
应运而生，这种新型
的旅游业态和消费业
态，给予了市民游乐的场
地，也给年轻人搭建了丰富
的社交场景。

记者走访发现，各个后备
厢集市氛围轻松惬意，消费者
和商家围坐闲聊，宛若亲朋好
友，不少年轻人还专门前来“打
卡”拍照。

“我觉得后备厢集市挺好玩的，
我喜欢这种氛围！”消费者黄月圆表
示，她常常约上三五好友，在某个摊
位坐下，点杯饮料畅饮畅聊。“现在后
备厢集市规范了很多，也有专人管
理，不用担心有问题。”她说。

对于后备厢集市的流行，消费者
区先生表示，其实这并不算新潮。“现
在的后备厢集市就是原来的灯光夜
市，只是增添了一些新元素，体现了
当下年轻人新的生活理念。”他说，
台城的“牛屎巷”（革新路一带）、人
工湖、地王广场等，20世纪90年代
均有过灯光夜市，特别是“牛屎
巷”，与香港庙街十分相似，因此
有“香港街”的别称。“有鉴于原
来的灯光夜市，后备厢集市只
要管理到位，相信能提振消
费活力，打造全新的城市景
观。”他说。
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实际上，去掉
“后备厢”这个前缀，

摆摊、夜市这些关键词都
绕不开城市管理、食品安全

这些老生常谈的问题。后备
厢集市想要保持发展活力、行稳

致远，需要多方共同发力，在这当
中，既规范又有温度的监管是其健

康有序发展的保障。
记者从台山市城市管理和综合执

法局了解到，为解决后备厢集市产生的
垃圾问题，该局加强了环境卫生保洁，增
加了垃圾分类桶、分类投放点和分类投放
亭，同时督促城区清扫保洁服务单位广东
绿润环境科技有限公司加强垃圾的及时清
扫、收集、运输，全力做好城区夜间经营的卫
生保洁工作。

为解决后备厢集市的审批问题，台山市
城市管理和综合执法局将夜间经济集聚区建
设管理涉及该局的各类审批事项，全部纳入
台山市行政服务中心综合服务窗口办理事项

范围，并按照《台山市推动夜间经济发展实施方案》
要求，推行“一次申请、并联审批、同时发证”，压缩办
理时限，提高审批效率。

此外，台山市城管执法局对夜间经济集聚区和
示范项目的夜间摆卖实行宽容监管，在避免油烟噪
音扰民的前提下，允许市场主体在红线范围内开展

“外摆点”试点以盘活市场，拉动消费。同时，配合相
关部门规范夜间经济经营时间、地点、音量，合理规
划临时摆卖区，引导摊主文明经营，保障市容市貌规
范有序。今年8月上旬，该局还联合台山市科工商务
局、台山市市场监管局、台城街道办，组织相关物业
管理单位，召开关于加强城区夜间经济集聚区管理
工作会议，明确各部门管理职责，强调经营者必须服
从食品安全、油烟噪音排放等管理要求。

在相关职能部门的引导下，目前，台山后备厢集
市这种新业态正逐步进入规范化轨道。

“我们每天晚上都加强巡逻，控制集市音量，避
免影响周边住户。”梅仕荣说。

“我们对各个摊主提出了要求，特别是在卫生、
气味、音量方面，做到不扰民。”陈晓明表示，大家创
业不容易，只有规范经营，才能长久经营下去。

后备厢集市为什么会火？广东省科
学院博士后张智颖认为，这是因为后备
厢集市具有“3D（低）”特质。

一是创业门槛低。从业者没有
店铺租金压力，也不需要太高的学

历、技能要求，很多人只要支个
小摊，或者打开私家车后备厢

就能营业。
二是失败风险低。

船小好调头，从业者
即便失利，损失

也 不 会 太
大 ，并

能迅速转行或改变经营策略。
三是商品价格低。没有房租、水电费用，以及

人工成本的压力，商品价格自然低，这让消费者拥
有了更多选择，可以享受更多实惠。

对于后备厢集市的后续发展，张智颖表示，从
积极的影响来看，这种新业态值得鼓励支持。首
先，它在一定程度上缓解了就业问题。受疫情影
响，不少行业出现经营困难，有人面临就业压力，后
备厢集市因“3D（低）”特质而提供了更多就业机
会，对社会稳定有着正面作用。其次，它可以缓解
疫情给经济发展带来的压力，释放消费潜力。第
三，它可以成为一张城市名片，为现代化城市增添
烟火气。第四，它能够满足多层次的消费需求，推
动城市经济向更高质量发展。

摆摊理由
有人为了生计 有人分享快乐

部门意见
既要“绚烂绽放”也要规范管理

专家建议
具有“3D（低）”特质 值得鼓励支持

记者手记

一辆小车就是一个摊位一辆小车就是一个摊位，，一个简约而文艺的一个简约而文艺的““店铺店铺””就这样搭起来了就这样搭起来了。。

后备厢集市不定期举后备厢集市不定期举
办活动办活动，，聚拢人气聚拢人气。。


