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“展厅差不多卖空了，只剩下五六辆车，所以最近到处寻找车源，

以补充库存。”昨日，在江门永盛国际车城从事二手车经营的陈耀华告

诉记者，目前旗下的二手车供不应求。

陈耀华所言非虚，记者在走访本地二手车市场时发现，许多汽车

经销商出现缺货的情况，销售展厅空出一大片。在疫情的影响下，曾

经一度举步维艰、库存高企的二手车行业，为何突然火了起来？

文/图 江门日报记者 陆沿任

“库车没车，高价收车”“高
价收车，介绍酬谢”“库存告急，
高价收车”……上周末，多家二
手车经销商在微信朋友圈吆喝
高价收购二手车，吸引了许多市
民的目光。

在位于华鸿二手车城的中
兴二手车行，记者留意到展厅中
心的位置已经空出一大片，只剩
下两侧依然摆放着二手车。“目
前非常缺车，日常我们的库存在
180辆到200辆之间，现在只剩
下一半的量。”该车行老板林伟
清告诉记者，已经好几年没遇到
过这么缺车的情况了，实属罕
见。目前正在高价收车，现阶段
收车价格比去年卖车价格还高。

“大量求购奔驰C级、E级，
宝马3系、5系，奥迪A4、A6，理
想one、L8、L9，以及沃尔沃、路
虎、捷豹、凯迪拉克。”上周六，荣
信二手车行老板刘建荣在微信
朋友圈发送了一条收车信息。

“你看，以前摆放在这里的CRV、
凯美瑞、亚洲龙……都卖光了，
我们展厅变得很空。”刘建荣站
在自己车行的展厅，表示现在想
收车都收不到，缺车很严重。目
前他们的库存只剩下30多辆，
比起平时80多辆的正常库存，
差了不止一半。按照目前的库
存量，半个月就要无车可卖了。

“现在想买车的消费者很多，反
而卖车欲望不强，导致我们难收
车。”刘建荣说。

经营二手车5年之久的林先
生则表示，去年库存高企只能挥
泪大甩卖，二手车都不太敢收，
如今存货不够卖，需要高价收
车。“因为二手车经销商都缺车，
所以收车价格也水涨船高，很多
热门车型如今的收车价格都高
于去年二手车经销商的销售价
格。”林先生表示，以2015款飞
度为例，去年销售价格才4万多
元，如今收车价格已经去到接近
5万元。

那么，为何二手车市场出现
罕见的缺货潮？要知道，2022
年江门的二手车市场下滑严重，
许多二手车经销商都发愁如何
清库存。记者调查了解到，随着
疫情防控进入新阶段，二手车市
场呈现了火热状态。

“从今年1月开始，市场就
呈现非常火热的状态，我们截至
目前已经销售数十辆二手车，同
比大幅增长。”刘建荣表示，之前
受疫情影响，许多消费者无法出
外，没有强烈的用车需求；如今
消费者外出欲望高涨，用车场景
增多，所以购车欲望也比较强
烈。

跟刘建荣有同样感觉的还
有陈耀华，他提到往年的1月，
二手车市场都比较冷清，而今年
1月的时候，许多消费者都过来
买车返乡过年，可以用“火爆”来
形容，购车热潮甚至一直延续到
2 月，市场处于供不应求的状
态。“随着疫情防控进入新阶段，
消费者的购买力释放出来了，让
去年以来举步维艰的二手车市
场看到了希望。”陈耀华说。

林伟清则告诉记者，今年以
来，消费者购买二手车的欲望比
新车要强。他表示，该车行月销
量可达几十辆之多，已经赶得上
个别4S店的销量。“受近年来疫
情影响，消费者的消费观念有所
变化，变得更加理性，买车也更
加谨慎及精打细算。今年以来，
由于购置税减征政策的取消，大
部分新车涨价明显。相比之下，
二手车价格则保持平稳，由此性
价比突出，吸引很多消费者的目
光。”林伟清说。

“新车价格涨得厉害，买辆
二手车也是不错的选择。”上周
末，市民李先生到江门市华鸿二
手车城选购了一辆二手小汽
车。自今年元旦以来，像李先生
这样从购买新车转而购买二手
车的消费者并不少。购置税减
征政策的取消让新车销售价格
水涨船高，让本地的二手车一下
子成了“香饽饽”。

记者了解到，自今年元旦
以来，由于购置税减征政策、
国家新能源汽车购置补贴
政策的结束，本地大部分
车型的价格都涨了，其
中 汽 油 车 涨 幅 从
3000 元到 10000 多
元不等，新能源汽车
的涨幅从 2000 元
到8000元不等，导
致许多市民观望，
到店购车的消费者
寥寥无几。

“元旦假期期
间，到车城看车的消
费者明显多了。”江门

永盛国际车城交易中心
负责人余先生说，购车补

贴政策的取消对二手车市
场来说是好事。新车涨价了，

但二手车没有涨价，由此显得二
手车性价比高。

那么，对于车况良好，又有卖
车打算的消费者来说，现在是卖车
的好时机吗？怎样才能卖出好价
钱？

“这要一分为二来看。”WEY江
门店总经理甄健威坦言，虽然现如
今的汽车市场对想购买新车的市民
来说不太友好，但是对于部分想要
卖车的车主来说是难得的“牛市”。
但问题在于，目前二手车高价回收
和新车价格上涨有一定联系，如果
消费者单纯想卖车，那现在确实是
比较好的机会，但如果是想换车的
话，就要慎重了。“想换车的消费者
应当先去了解自己意向车型的新车
价格是否上涨，如果上涨了的话，这
一来一回等于抵消了二手车卖出的
高价，尤其是想置换同品牌车型的
消费者要特别慎重。如果新车价格
没有上涨的话，那消费者就可以放
心地去换购了。”甄健威说。

那么，车主如何把爱车卖出高
价？业内人士陈先生表示，车主可
以到二手车市场看看，多对比。跟
买新车一样，二手车在卖的时候也
是可以货比三家的，像华鸿二手车
城、江门永盛国际车城等，都有很多
收二手车的商家，多问几家，谁给的
价格高就卖给谁。

甄健威则建议，车主可以考虑
把车放到二手车经销商处进行寄
卖。二手车寄卖，顾名思义，就是把
二手车委托给二手车经销商进行出
售的一种方式。车主把车放入经销
商的销售展厅，由展厅销售人员通
过网络和市场双重信息渠道寻找个
人买家，无中间差价，帮助车主把车
卖到较高的市场价格。

“如果把车卖给二手车经销商
或在置换新车时出售给4S店，收购
方都要保证5%以上的差价作为经
营利润。这一毛利水平在零售行业
里并不算高，但对于普通大众来讲，
收车价格肯定要比市场行情低了
5%。相比之下，寄卖是通过中介方
式卖给最终用户，二手车经销商不
垫付资金，不用承担资金风险，只收
取两三千元的中介费，对消费者来
说足足可以多挣几千元甚至过万
元，无疑较为划算。”陈耀华说。

除了选择好卖车的方式外，卖
车前的准备也同样重要。记者走访
二手车市场了解到，消费者需要准
备好保险出险记录、4S店保养记录
等，这些凭据可有效提高售车价格
和效率，同时要尽量保持车辆的原
始车况。

有业内人士提醒，如果想让自
己的爱车光鲜铮亮些，不妨去洗洗，
对车辆进行适当的维护，毕竟卖车
时一辆车的视觉直观感受也是很重
要的。但需要注意的是，千万不要
为了卖个好价钱而在出售之前进行
整备翻新。无论怎样修复，有问题
的地方一般都逃不过买家尤其是二
手车经销商的“火眼金睛”，该扣钱
的地方照扣，有时候整备翻新的效
果不好，往复的损失成本更大。“还
有一点需要注意的是，二手车市场
对于改装车并不‘感冒’，即便改装
价值远高于原车价值，整车还是会
面临贬值。”该名业内人士说。
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有颜值也有实力
试驾广汽合创A06

自特斯拉推出Model 3，成功打开纯电中型轿车市场后，比亚迪、长安

深蓝等分别推出了海豹和深蓝SL03，受到不少江门消费者的青睐。如今，又

一位“选手”来了，那就是合创A06。

前段时间，广汽合创推出了旗下的新款轿车合创A06，作为一款定位在

18万元价位的新能源轿车，相信是不少选择新能源汽车用户想要入手的价位

段。那这样一款车的表现如何？近日，记者试驾了由广汽合创江门利创体验

中心提供的合创A06。

文/图 江门日报记者 陆沿任

不得不说，作为一款潮跑车型，
合创A06在造型上表现亮眼。初见
新车，大量流畅的线条勾勒出动感十
足的车身，低趴的运动姿态则进一步
增强动感，封闭的前脸设计以及精致
的分体式大灯打造出科幻感十足的
出众造型，很符合年轻消费者的审
美。

值得一提的还有其溜背式设计，
增加了整车的质感，非常优雅，与保

时捷的车尾相似。来到车身侧面，合
创A06打破常规设计，前、后悬的长
度相比同级别车型要更加修长，让整
车侧面看起来前后比例匀称，不仅在
视觉上“大有文章”，更是实现了前后
50：50的轴荷比例。合创A06的风
阻系数达到0.217Cd，低风阻意味着
对续航里程的延长将起到举足轻重
的作用。

坐进合创A06的驾驶室，记者发
现其采用环抱式设计，由于取消了物
理按键，整体比较简洁大气，10.25英
寸液晶仪表盘和14.6英寸中控屏的
存在，更是增加了科技感。

新车内饰最为引人注目的是其
14.6英寸的中控显示屏，不但显示效
果好，而且使用起来也十分简单，没
有复杂的二三级菜单，针对出行中应
用频率较高的设置添加了快捷键，而
驾驶模式、辅助驾驶、灯光控制等操

作都被放在车辆设置中，整体交互设
计简单易懂，使用起来十分顺滑。

同时，新车的智能语音“小智”也
进行了升级，支持可见即可说、快速
响应、连续对话等功能，体验感出
色。值得一提的是，“小智”还具备视
线唤醒、唇动识别、手势控制等唤醒
方式，搭配上可爱的拟人形象以及丰
富的表情，对年轻消费者来说很有吸
引力。

尺寸方面，合创A06长、宽、高分
别为4965mm、1920mm、1520mm，
轴距达2850mm，从参数来看已经接
近很多C级轿车的水准。那么，其内
部空间表现如何？

记者让身高176cm的体验者首
先坐进合创A06的驾驶位置，把座椅
调到舒适状态下，体验者头部尚有
1.5拳的空间，表现比较让人满意。

随后，保持前排座椅位置不变，体验
者来到后排，其头部能够留有1拳的
空间，而腿部空间则达到2拳，足够
日常家用。

值得一提的是，合创A06前排座
椅优秀的包裹性以及后排靠背倾角，
保障了长时间乘坐的舒适性，加之后
排纯平的地板，这样的空间表现能很
好地满足家用车对空间的需求。

动力表现是一辆新能源汽车不
得不提的方面。作为基于H-GEA
合创全球纯电架构打造的首款车型，
合创A06可实现“3.7秒破百”的极致
性能，还有630km的超长续航。新
车全系提供前驱和四驱版本可选，此
次记者试驾的630C版本，搭载三合
一高功率电机，最大功率为160kW，
峰值扭矩达 225N·m，综合续航为
630km。

在试驾过程中，记者感受到，运
动模式下，新车动力响应非常迅速，
有明显的推背感；舒适模式下，新车
动力输出和动能回收力度都比较适
中，急加速时动力反馈也足够灵敏，

适合日常驾驶；而经济模式下，动力
输出比较柔和，动力反馈不是很明
显。

整体来说，合创A06的平顺性和
稳定性很好，即使是高速转向时也没
有明显的打滑，车身虽然有些倾斜，但
是车身姿态保持得比较好，悬架侧向
支撑力很棒。记者了解到，这些表现
主要得益于其采用了前麦弗逊式+后
五连杆式独立悬架、50：50黄金轴荷
比例和一体式防倾杆等，保障车身稳
定的同时，也提高了驾控的舒适度。

此外，合创A06的底盘调教也很
不错，可以很好地过滤掉路面的细碎
颠簸，保障了车内乘客的舒适。

江门日报讯（记者/陆沿任）近
段时间以来，我市不时出现雨雾天
气，早晚局地能见度较低，对驾驶人
的日常行车造成一定影响。那么，在
遇到雨雾天气时，该如何安全驾驶？
近日，记者就此进行采访。

一汽丰田江门华通4S店服务部
部长苏杰清提醒，车主在雨雾天气驾
驶时，应打开雾灯和示廓灯，严格控
制车速，适时按喇叭引起行人和车辆
的注意，并根据视距仔细观察前方的
一切交通情况，同时要严格按照靠右
通行的原则缓慢行驶。雾大时，可以
间歇使用雨刮器，以清洁挡风玻璃上
被雾凝结的小水滴，保持清晰视野。

“进入大雾区域前，车主要谨慎驾驶，
一定要把车速控制在能及时停车的
范围内。雾天能见度低时，应先开到
路边安全区或停车场，待能见度好转
后再上路行驶。如果必须在雾中行
驶，应根据雾的能见度选择遇到情况

能快速停车的行驶速度。”苏杰清说。
雪佛兰江门汇通4S店售后经理

孙涛表示，由于雨雾天气能见度比较
低，会导致看不清前面的行人和车
辆，所以车主务必保持低速行驶，有
助于让车辆在遇到突发状况时立即
制动停车。在行车过程中，车主要保
持一定的车距。如果车与车之间距
离过近，当前方车辆突发意外情况的
时候，后车往往会来不及反应，从而
造成追尾事故。

江门交警表示，浓雾来临前，会
有一个“浓—淡—浓”的反复过程，容
易迷惑司机，降低司机的警惕性。因
此，驾驶人在高速公路行驶，遇到浓
雾突然降临且来不及进入就近的服
务区时，应尽快把车停靠在高速公路
路肩上，打开雾灯、示廓灯和尾灯。
等到能见度恢复到一定程度时，驾驶
人应尽快离开路肩，或根据实际情况
到服务区找安全地带停靠。

遇雨雾天气，如何安全驾驶？

外观设计：时尚动感

内饰感受：科技感十足

空间体验：满足家用需求

动力表现：平顺稳定

→ 今年以
来，消费者购买二
手车热情高涨。

不少二手车行销售展厅空出一大片。

↑合创A06外观时尚动感。

→合创A06内饰整体简洁大气。
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