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在走访过程中，记者还了解到，
二手车虽然价格波动不大，但二手
车商们收车却谨慎了许多。

自今年初以来，二手车成交一
度非常火爆，不少二手车商库存紧
张，二手车商竞相高价收车补仓，收
购价格大约涨了5%—10%，个别热
门车型的收购价格一度逼近成交
价。

然而，所有的这些在今年3月
初戛然而止。

随着新车大规模降价，二手车
价格也断崖式下降。林伟清介绍，
以2018年的丰田RAV4为例，降价
前，新车落地价为20万元左右，二
手车成交价格为12万多元。降价
后，新车落地价格约为17万元，二
手车价格也跟着下降，成交价格为
10万多元。

对于二手车价的降幅，当天在
市场看车的市民周先生也深有感
触。周先生目前驾驶一辆2019年
购入的飞度，行驶里程为2万公里，
当时落地价格超过10万元。周先
生准备将这辆车卖掉，置换一辆新
车。去年初，二手车经销商对该车

估价为7万多元，去年底估价为6万
多元，现在估价为5万元出头。“太
低了，降价也快，去年一年贬值2万
元，小半年就降了1万元。”周先生
说。

市民罗先生也表示，他手头上
有一辆3年多车龄的雅阁，当时落
地价差不多20万元。去年4月，他
开去给二手车行评估价格的时候，
还能卖到接近16万元，如今再去估
价，虽然里程数变化不是很大，但只
能卖13万多元了，较之前的估价足
足少了两万多元。

“在降价潮下，观望的客户变得
比以往更多，无论是买车还是卖车
的，二手车商的运营受到冲击，但更
多的是一种挑战。”一名资深二手车
业内人士表示，新车市场靠降价来
刺激销量，传导到二手车市场，也会
引发一些新的效应。由此，二手车
市场今年会面临相当大的挑战，除
了缩短库存周期外，更需要靠服务、
靠创新、靠产品升级等来赢得市场，
而不是单纯依靠降价。所以，当企
业解决了活下去的问题之后，还是
应该往高质量的方向去谋求发展。

新车降价促销有否波及二手车市场？
车商快进快出应对市场变化
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“价格大战”正在席卷整个车市，截至目

前，已有超过30个汽车品牌宣布降价。

当新车市场经历降价风波的时候，

不少市民将目光转向了二手市场，毕竟
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上周末，记者走访了本地多家二手车市
场，实探二手车行情。与网传的“恐慌”相比，
车商们表现得较为淡定。多个二手车经销商
告诉记者，二手车行情受诸多因素影响，但对
市场冲击不会太大。

在位于江门永盛国际车城的“宏信名车”
二手车行，排列整齐的二手车被洗擦得发
亮，二手车的挡风玻璃上张贴着车辆信息，包
括车型、车龄、价格等。

“如果二手车行在售车型和官方降价的车
型恰巧‘撞车’，肯定会影响销售。”该车行老板
陈耀华告诉记者，虽然补贴为区域性，但消费
者有意无意会产生“等待优惠”的心理。此外，
不少消费者认为：“价格差不多，不如买辆新
的。”

“不过，与官方降价车型‘撞车’，一方面有
一定偶然性，另一方面补贴也是有门槛的，比
如要挂当地车牌等等，所以不管是对于本地市
场的影响，还是对一家车商的影响，都是在一
个范围内，并非全面覆盖。”陈耀华表示，新车
市场和二手车市场本身就存在差异，二手车行
情虽然参考新车最新价格，但本身车况也很重
要，包括行驶里程、车龄、有无剐蹭、有无事故
等都是影响车辆价格的因素。此外，二手车和
新车的购买群体也存在一定差异，在一定程度
上也减少了降价潮带来的影响。

江门永盛国际车城相关负责人余先生坦
言，新车连续降价，的确对二手车销量造成了
一定冲击，因为较大的降价幅度，让部分准备
购买二手车的市民处于观望阶段，这部分市民
希望自己所看中的车型也能迎来大幅优惠，从
而能够直接考虑购买新车。只不过，这种持币
观望的情况，基本集中在3年内的准新车身上，
这部分准新车售价与新车售价紧密相关，所以
受新车降价影响较大。“除这部分准新车外，其
余二手车受降价影响并不是很大，使用年限超
过3年的二手车，受价格战影响有所减弱，而对
于6年以上的二手车来讲，基本没啥影响。”余
先生表示，在二手车交易市场，使用年限3年内
的产品占比低于三成，使用年限在3—6年的
产品才是主流，占比接近四成，而使用年限在6
年以上占比也有三成。

“现在消费者购买二手车比较谨慎，最好
卖的是3万—5万元的二手车。”在迎宾二手汽
车城，一车行老板潘先生告诉记者，这个价位
的二手车基本上是年份比较老一些的车型，保
值率差不多见底，所以受到新车降价的影响很
有限。他表示，价格战打响后，二手车市场肯
定会流失掉部分消费者。但现阶段的影响局
限于准新车，或者说是降幅最高的那几款产
品。从目前的情况来看，消费者对这些车型并
不是很热衷。

今年初，特斯拉、小鹏等新
能源车的降价，让不少二手车商
措手不及。

如今，汽车降价的范围和程
度相较之前力度更大，车商们可
以说是吸取了经验，反应变得更
加迅速。多位二手车商告诉记
者，虽然汽车降价潮在一定程度
上影响了车商对于收车、出车的
考量，但没有车商会“把鸡蛋放
在同一个篮子里”，那些利润空
间大、销售速度快的车型才是二
手车商们经营的目标。

记者了解到，二手车商主要
靠赚取收车与卖车之间的差价，
在资金和库存等压力下，车辆出
手的速度，在很大程度上影响着
车行的业绩，一辆二手车从收车
到销售出去的时间耽搁越久，车
商背负的风险就越大。

“现阶段我们经营更为谨
慎，坚持快进快出，尽量避免外
部因素影响。”位于华鸿二手车
城的中兴二手车行老板林伟清
告诉记者，除销售外，二手车商
收车卖车的速度也是保持竞争

力的重要砝码。他们在收车的
时候，看准即收，速战速决；卖车
的时候，只要客户爽快，同时距
离自己心理预期价位和利润差
不多，就可以当即“拍板”销售。

“坚持快进快出，争取3天
左右卖出去，现在行情变化太
快，不知道哪天哪个厂商就出
政策了。赚和赔无所谓，在市
场变化动荡期就要认赔、快速
出手。如果犹犹豫豫，持有大
量同款降价车的准新车只会亏
得更厉害。”陈耀华也表示，如
果正在销售一款官方降价力度
大的二手车型，那销售价格肯
定要调整，不调整卖不出去。
但从经营的角度出发，对于二
手车商来说，有时候适度的亏
损也是盈利。

据了解，针对此次降价潮，
有车商也采取了一定措施，除了
收售时避开一些价格降幅较大
的汽车品牌外，对一些库存周期
长的二手车采取了一定的让利
优惠，以尽快出货。
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