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那么，
消费者在端

午车展期间购
买新车，有何“着数”

呢？据悉，为激发汽车市
场消费活力，蓬江区于5月起发

放300万元购车补贴，先到先得。消费
者五六月份在蓬江区4S店购置新车，
其购车发票金额在7万元（含）以上即
有机会领取 2000 元—3000 元补贴。
此外，江海区也出台了购车补贴政策，
申领时间为4月29日起到7月31日，
按《机动车销售统一发票》开具日期为
准，额满即止。也就是说，在江海区4S
购买新车也有机会获得2000元—3000
元补助。

而在端午车展期间，多家蓬江区、
江海区4S店将前来参展，消费者现场
购车也有机会享受到政府发放的购车
补贴。

除了购车补贴外，消费者来到江海
区端午购车节，还能享受汽车经销商半
年冲量所带来的优惠。近日，记者走访
车市发现，不少汽车经销商都打算在端
午车展期间开展促销。原因何在？原
来，2023年即将过去一半。每逢年中，
许多4S店都面临着巨大的压力，因为6
月过后，厂家会对4S店半年的销量进
行考核，也就是“中考”。

“毫无疑问，6月下旬举办的端午车
展是消费者买车的最佳时机。”长城江
门区域总经理甄健威表示，许多厂家每
半年就会对汽车经销商进行考核，对于
顺利完成或超额完成考核任务的车商，
厂家会给予一定的返利。为了拿到厂
家的最高返利，各大车商会使出浑身解
数，推出各种优惠吸引市民买车。“6月
天气比较热，来展厅看车的人会比较
少，但厂家的新车会源源不断到来。眼
看4S店的库存越来越多，经销商们自
然要促销，以卖出更多的车，完成年中
任务。”甄健威说。

张帆也提醒广大消费者，此时买车
相当有“着数”。“6月本来就是传统的销
售淡季，车商肯定要促销。再加上厂家
对经销商的半年销量有指标考核，为了
达到厂家的要求，获得更高的返利，部
分经销商会考虑降价销售。这时候，在
端午节期间举办车展，无疑给汽车经销
商提供了一个很好的促销平台，相信大
家都不会错过这个机会。”江门宝成集
团总经理助理张帆说。
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国际会展中心举办

2023 江 门 端午车

展。早在4月29日

到 5月 1日期间，由

本 报 牵 头 主 办 的

2023江门“五一”车

展就让许多消费者、

汽车经销商感到意犹

未尽，热切期望下一

场大型车展的举办。

记者了解到，本

次端午车展将吸引超

30 个汽车品牌、超

40家汽车经销商参

与。这也是三年来本

报首次在端午假期举

办大型车展。如果你

之前因出游而错过了

“五一”车展的话，没

关系，端午车展就要
来了！

文/图
江门日报记者 陆沿任

5月1日下午，“五一”车展在广东
珠西国际会展中心圆满落幕。据组委
会统计，本届车展累计吸引超3万人次
前来观展，成交汽车1564辆，成交金额
超2亿元，在收获漂亮成绩单的同时，
也受到了社会各界的赞扬。参展商之
一、一汽丰田江门华通4S店总经理张
伟星告诉记者，在5天的假期里，不少
车商的销量都增长了，究其原因，在于

“五一”车展的推动。“以我们店为例，整
个假期收获了近百张订单，同比增长
30%，其中车展的成交量占‘五一’假期
成交量的一大半，可以说是推动非常
大。与此同时，车展还给我们带来了一
大批潜在客户，这批潜在客户在车展期
间虽然没有下订单，但在车展过后很多
客户都到店买车了。”张伟星说。

广汽丰田江门海之达江沙店总经
理伍富辉也告诉记者，“五一”期间，该
店的人气非常旺，前来看车的消费者络
绎不绝，其人流量同比实现增长。“其中
原因是‘五一’车展广汽丰田展区得到
了消费者的高度关注，车展结束之后，
消费者陆续到店进行试驾体验或成交，
对拉动店内人气发挥了重要作用！”伍
富辉说。

江门市商务局党组成员、二级调研
员李汉高也表示，“五一”车展无论办展
规模还是现场人气、成交都非常出色，

促进了本地汽车消费市场的快速回暖，
释放了消费者的消费潜能。

“五一”车展的成功举办，充分释放
了此前被压抑的消费需求，也让汽车经
销商看到了车展的作用，从而更加渴望
大型车展的举办。“6月是汽车市场的传
统淡季。这时候，消费者购车欲望较
差，但又是汽车经销商冲刺上半年销量
的关键月份，所以我们都非常
期待高规格车展的举
办。”吉利江门鑫源
旗舰店副总经理
卢启健说。江
门宝成集团
总经理助
理张帆也
表 示 ，6
月 恰 逢
端午节，
与“ 五
一”假期
相 比 ，3
天的端午
假 期 较
短，预计出
游的消费者
不多，大部分都
会 留 在 本 地 消
费。“因此，在这个节

点举办车展，相信能吸引不少消费者前
来看车、买车。”张帆说。

为响应广大汽车经销商的需求，同
时也拉动淡季汽车市场消费，本报决定
联手江门新闻网举办端午车展。这也
是自疫情发生以来，本报首次在端午假
期举办大型车展。“目前，各行各业的促
消费活动如火如荼，汽车作为当下重要

的消费品之一，正吸引越来越多
消费者的关注。这时候，

本报牵头举办端午车
展，将掀起促销费
活动的又一波
高潮。我们
期待，端午
车展将如
‘五一’车
展一样，
受 到 广
大 消 费
者 的 热
烈欢迎，
拉动假期
汽 车 消
费。”端午车

展组委会相
关负责人说。

“五一”车展能够取得圆满成功，究
其原因，在于其规模大、参展品牌多。
近60个汽车品牌、70多家汽车经销商
携数百辆新车参展，显示出江门日报社
强大的车展品牌影响力。本次端午车
展作为本报在端午假期举办的大型车
展，其办展规模同样值得期待。记者从
组委会获悉，预计本次端午车展的参展

品牌超30个，参展汽车经销
商超40家。

如果你想买自

主品牌汽车或合资、豪华品牌汽车，来
这次端午车展就对了。据悉，届时，在
车展现场，市民可以看到吉利、广汽传
祺、凯迪拉克、长城、哈弗、魏派、领克、
一汽丰田、广汽丰田等自主、合资品
牌。除了以上品牌外，当然还少不了如
今备受消费者青睐的新能源汽车品
牌。广汽埃安、广汽合创、欧拉、银河、
几何、睿蓝等大家耳熟能详的新能源汽
车品牌，将悉数参展。越野车、轿车、
MPV、家用车、商用车、新能源汽车

……你能想到的车型，几乎都能在本次
端午车展上找到。

纵观历届车展，新车均是最耀眼的
“明星”之一。不少市民因“五一”假期
出游，未能到“五一”车展上看新车。本
次端午车展期间，许多在“五一”车展上
首发的新车将会再次亮相，其中就包括
一汽丰田新卡罗拉、吉利旗下新博越L
等当下汽车界的流量担当，感兴趣的消
费者不容错过。

拉动市场消费 本报再办大型车展

规模值得期待 参展品牌、车型多

车商忙冲量 现场购车相当有“着数”

烈日下暴晒
车主直呼受不了

近日，刘先生驱车到市区办事。
他告诉记者，天气真是太热了，户外
温度高达35℃左右，车子晒了几个小
时后，车里的温度起码在40℃以上，
打开车门，热气扑面而来，让人受不
了。车主黄女士也表示，入夏以来，
由于单位没有封闭式停车场，只能让
车子接受日光浴。一般发动汽车后，
都要打开空调，同时打开车窗，吹个
10分钟左右，才敢坐进蒸笼般的车
内。“要是直接坐进去，实在受不了，
小车的座椅、方向盘都很烫。”黄女士
抱怨道。

在烈日下长时间暴晒，人会中
暑，那么，汽车是否也会受到伤害？
根据调查显示，97%的受访者认为

“暴晒对小车有害”，只有3%的受访
者认为“暴晒对小汽车没害”。一汽
丰田江门华通4S店服务部部长苏杰
清告诉记者，新车的漆面，工厂里都
必须经过烘干炉进行高温烘烤，温度
可达200℃，所以一般车辆在太阳底
下暴晒，车身漆面不会有太大的问
题，但是车身上的一些塑胶、橡胶就
保不齐会被晒化。同时，如果车漆不
是那么好的话，长期在高温下曝晒，
也有可能出现变色的情况。

巧用遮阳板、车膜
尽量将车尾朝向日晒方向
“虽说许多车主都知道暴晒汽车

不好，但如今停车位紧张，很多情况
下能找到车位已经是万幸了，根本就
没时间考虑暴不暴晒的问题，所以汽
车在烈日下暴晒，也是无奈之举。”
长城江门区域总经理甄健威说。

那么，在露天停车场停车时，如
何尽量减少暴晒给爱车带来的伤害？

甄健威建议广大车主，停放好车
辆后，可在前后挡风玻璃处放置遮阳
板，以防阳光直射，使车内温度升
高。需要注意的是，遮阳板的降温效
果与它的反射率有关，反射率越高，

效果就越好。
此外，贴车膜也是不错的选择。

好的车膜不但不会影响车主的视线，
还能吸收太阳的热量，防止70%以上
的光线进入车内，达到降温的效果。

“在露天停车场停车时，应尽量选择
停放在树荫底下或者高楼大厦的阴
影里，同时将车尾朝向日晒的方向，
因为后挡风玻璃比前挡风玻璃小，这
样可以减少进入车内的热量，避免车
内温度快速升高。”苏杰清说。

内外空气交换后
再关窗开启内循环、空调

汽车经过暴晒后，车内温度非常
高，这时候如何降温？甄健威表示，
其中一个简易方法就是反复开关车
门。“可以先启动车辆，然后打开车
窗。这时先不要开空调，而是把驾驶
室一边的车窗摇下，再把副驾驶室位
置的车门反复开关10次左右。2分
钟 之 内 ，车 内 温 度 就 能 下 降 近
10℃。”甄健威说，开关车门之所以能
迅速降温，是利用了拉门的力量，让
热空气从驾驶室这边的车门出去，外
面的空气则从副驾驶的车窗进来，空
气经交换后，达到降温目的。

接下来，车主开窗行驶一两分
钟后关闭车窗，再开启空调。不过，
空调循环一定要调到内循环上。由
于冷空气是向下沉的，所以制冷时
空调风最好让它向上吹。这样，不
一会就可以让车内降至正常温度。

“需要注意的是，有些新车现在已经
配备了远程启动发动机甚至远程开
启空调的功能，这样一来车主想给
爱车降温就更方便了，提前5分钟
左右用手机App远程启动车辆，待
汽车降到合适温度再过去开车就
好。”甄健威说。

苏杰清则表示，也可以使用汽车
降温剂。如果车主买了汽车降温剂，
则可以在开车前，把汽车降温剂喷洒
在座椅、方向盘等位置。只需轻轻一
喷，就能让车内温度瞬间下降，降温
速度惊人。

“高烤”天气来了

如何给爱车降降温？
近日，我市迎来“高烤”天气。有市民反映，车子从早上一直晒到傍晚，打

开车门热气扑面而来，车内温度高达40多摄氏度，坐进去非常难受。高温暴
晒之下，不少车主的爱车可以说是备受煎熬。那么，在日常生活中，可以如何
给爱车降降温？

文/图 江门日报记者 陆沿任

新车驾到

近日，睿蓝汽车旗下可充电可换
电大SUV引领者——睿蓝9正式在
睿蓝汽车江门吉豪4S店上市。新车
共推出风尚版、引领版、创始版、旗舰
版4款配置车型，补贴后车身价格为
10.99万—12.99万元。

外观方面，睿蓝9采用睿蓝家族
化设计语言，凌厉的线条、车门下方
利落折面、封闭式格栅、贯穿式的大
灯、车尾简洁的造型，从每一个细节
都透出大气稳重的感觉。

内饰方面，新车搭载了并没有采
用时下最流行的双联屏设计，而是选
择了由12.3英寸液晶仪表和12.3英
寸悬浮中控屏组成的车机系统。车
机自带高德导航，同时在语音控制
下，打开全景天窗、空调、导航等功能
都不在话下，还能模拟休息、播报、音
乐等不同模式下的表情动画。

空间方面，睿蓝9秉持“LIVAN
Zoom Artisan”超凡空间理念，采用
6座/7座的布局设计，2825mm的超
长轴距，能够给予用户更宽适、更自
如的驾乘空间。睿蓝9的座椅可支
持7座椅独立调节，可提供全家出
游、精致露营、自由滑雪、无忧搬家、
家庭影院等19种空间布局，最大限
度地满足用户对大空间SUV的多样
化需求，堪称用户出行的全能助手。

补能方面，睿蓝汽车推出业内领
先的GBRC水晶架构，其所搭载的底
盘整体换电技术，支持1分钟换电、
40 分钟快充、7kW 家用充电桩、
2kW慢充4种补能方式。未来，车辆
电池可持续升级，有80+千瓦时/600+

公里续航、100+千瓦时/700+公里续
航等规格，可适配睿蓝所有车型。

（文/图 红林）
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睿蓝9江门上市
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在前后
挡风玻璃处
放置遮阳板，
可防止阳光
直射,使车内
温度升高。

举办地点：广东珠西国际会展中心

举办时间：6月22日—24日

端午节车展可以看到端午节车展可以看到
许多新能源汽车的身影许多新能源汽车的身影。。

往届车展盛况往届车展盛况。。

车展方便消费车展方便消费
者货比三家者货比三家。。


