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“很多外来消费者过来买车的时候，第一句话就是问有没有现车”

江门迎买车过年热

“消费者购车欲望明显更高了。”上周末，记者来到一汽丰田
江门永佳4S店，该店市场经理林金鸣告诉记者，从1月的情况来
看，外来消费者购车的比例超一半以上，其中基本都是想买辆新
车返乡过年的。在购车过年热潮的推动下，该店光是元旦假期期
间就成交了数十张订单，其中元旦当天就收到20多张订单。同
样出现外来消费者购车热潮的还有一汽丰田江门华通4S店，该
店销售经理施文斌告诉记者，1月以来，希望提车回家过年的外
来消费者占据该店客户群体的1/3，推动该店销量环比增长
10%。“要么问有没有现车，要么问啥时候能够提车，都是想赶着
提车开回家过年的。”施文斌说。

“有哪些车型比较好一些的？”“您好，我们这里的冠道、雅阁
都不错。”在广汽本田江门冠华4S店，记者留意到有10多组客户
到店洽谈，试驾、谈价、签单……销售人员正忙碌地接待。“进入1
月以来，我们签了很多希望春节前提车的订单。”吴沃江告诉记
者，他们的订单中，有七八成都是打算提车返乡过年的外来消费
者。“有粤西地区的，也有外省的，为了满足他们的需求，我们准备
了大约200辆现车，预计本月销量会比平时增加15%—20%。”吴
沃江说。

记者梳理往年的报道，发现买车过年在江门早已经不是一件
新鲜事。

早在2018年2月，本报《车市周刊》就刊发了《江门人买车过
年“豪掷”18亿元！1月全市新增汽车逾万辆》的新闻报道，吸引
了许多读者的关注；到了2022年1月，买车过年的消费大军，同
样让江门车市“火”了一把。当月我市新增乘用车10444辆，同比
增长5%，征税乘用车价格总和约15.35亿元，同比增长11.8%，加
上车辆购置税、车船税、上牌费、保险费和精品费等在内的其他费
用，江门人为了买辆新车回家过年，平均花费超17亿元。“相比本
地消费者，外来消费者对用车的需求更加强烈，毕竟他们回家路
途比较遥远，更需要一辆舒适的交通工具。”吴沃江说。

“近年来，买车过年的确在我市已经成为一种潮流。”长城江
门区域总经理甄健威表示，经历了一年辛苦的打拼，打工一族或
者生意人都会选择在临近过年时，买一样相对贵重的礼物犒劳自
己。以前，大家选择的通常是一块名牌手表、一部苹果手机。如
今，随着人民生活水平的提高，汽车成了犒劳自己的最好礼物之
一。

那么，外来消费者最喜欢买什么价格的新车返
乡过年？记者在调查中了解到，外来消费者买车过
年时，最青睐价格在15万—20万元的中级车。

江门市汽车流通行业协会常务副会长张伟星表
示，江门车市已经从以前的增量市场转变为现在的
存量市场，迈入了二次购车时代。汽车消费正在升
级，消费者对入门级车型的消费需求明显减弱，对中
级车的消费正在走强。“另外，买一辆好车也能够让
自己回家更有面子，对于许多外来消费者来说是刚
性需求，豪车太贵，经济型车又不够档次，所以消费
者会首选兼具性价比和面子的中级车。”张伟星说。

林金鸣表示，从他们店的情况来看，很多消费者
选择15万—20万元之间的车型，一来价格不算太
贵，二来这些车型都是以中级车为主，舒适度比较
好，可以兼顾家用。施文斌也表示，外来消费者购车
比较精打细算，选择的都是30万元以下的车型，五
成是选择15万—25万元的范围，有些会选择中级轿
车，有些则会选择SUV。

值得留意的是，随着新能源汽车的热销，不少外
来消费者买新车过年会选择新能源汽车。记者在走
访时了解到，多家新能源汽车经销店在进入1月以
来取得不错的销量。

“现在购车群体越来越年轻化，而年轻消费者买
车有一种习惯，就是喜欢尝鲜。”甄健威直言，新能源
汽车作为汽车当中的新鲜事物，有着与众不同的外
形、更具辨识度的“绿牌”以及智能化的配置，由此吸
引了许多希望买车过年的消费者的目光。

记者从广汽昊铂江门第一体验中心获悉，无论
是元旦假期期间还是元旦过后的第一个周末，都有
不少消费者前来咨询或者购车。“在到店的消费者
中，就有希望提车回家过年的外来消费者，他们会重
点关注提车时间，如什么时候能够提车、能否在春节
前提车等。”江门宝成集团昊铂品牌总经理张帆说。
广汽埃安蓬江体验中心一名销售人员也表示，该店
进入1月以来，销量上保持非常良好的势头。

值得留意的是，记者在走访时发现，不
少4S店展厅内的展车颜色都以黑色和白色
为主，少见一些鲜艳的车身颜色。张伟星表
示，消费者如果想现在买车，赶在春节前提
车的话，选择黑、白两种颜色是最为稳妥
的。现在买车，可以说是现车为王，等厂家
发车根本来不及。一直以来，黑色和白色都
是销量最大的两种车身颜色，所以经销商的
现车也会多一些。

“现在有货源的都是一些大众化的颜
色，消费者如果钟情个性化颜色，怕是难以
在春节前提到车了。”吉利江门鑫源旗舰店
一名销售人员说。

那么，消费者就没办法买一辆颜色鲜艳
的新车回家过年了吗？记者了解到，个别品
牌经销商的车型除了黑色和白色外，也会主
推一些鲜艳的颜色，因为这是他们厂家的主
打色。“蓝色是近年来广汽本田主推的颜色，
所以除了白色和黑色外，我们店蓝色车型的
库存还是比较充足的。此外，我们在售的雅
阁车型还有银色现车。”吴沃江说。

业内人士提醒，想在现阶段买车的消费
者，买车前应及时掌握汽车价格信息和动
态，如哪些是新上市车型，哪些是旧款车
型。一般新上市车型是很少有优惠的，而旧
款车型为了让位新车型，降价幅度相对较
大。在选车时，消费者要做到心中有数，尽
量把车子的功能、用途、油耗、安全系数等都
考虑在内，切不可盲目跟风消费，因为同一
款车适合别人并不一定适合自己。现在各
品牌针对不同的消费需求和定位推出的车
型足以满足各类消费者，建议消费者买车前
多听取各品牌销售人员的介绍，以及上网查
阅相关资料，综合对比后再作决定。

近日，传祺新能源第二款
MPV车型——E8在江门正式
上市，售价20.98万元起，吸引
了许多消费者的目光。

作为广汽传祺向新能源科
技企业转型的又一款重磅车型，
传祺新能源E8是传祺智电科技
i-GTEC的集大成者，拥有 i-
GTEC ADiGO智驾互联生态
系统、i-GTEC DRIVE夸克智
强三电、i-GTEC CHASSIS钜
星智控底盘等优势，在智能化、
电动化、驾控、空间舒适等方面
表现卓越，它就是广汽传祺为用
户打造的聪明的家、省心的家、
放松的家、舒享的家、安心的家。

打 个 比 方 ，i- GTEC
ADiGO智驾互联生态系统的
赋能，让传祺新能源 E8 具有
ADiGO PILOT 智能驾驶和
ADiGO SPACE智能座舱，在
轻松驾驶的同时，随时开启沉浸
式车载音乐厅。同时，ADiGO
AI小祺作为全家的虚拟个人助
理，更是所见皆可说，满足全家
出行中娱乐休憩与舒适驾乘的
所有需求。

同时，传祺新能源E8采用

i-GTEC DRIVE夸克智强三
电，搭载42.1%同排量最高热效
率的2.0L插混发动机，首创行
星齿轮式串并联两档DHT，累
计专利拥有量超400件，可实现
多挡多模式驱动和大扭矩输出，
WLTC 混动最高传动效率达
97.5%。

依托 i-GTEC DRIVE 夸
克智强三电，传祺新能源E8可
电可油，纯电续航150KM，综合
续航1200KM，可实现城市里0
油耗、长途用车0焦虑，还能玩
转围炉煮茶、户外观影等多元用
电玩法，给用户带来超越期待的
省心。

此外，传祺新能源E8还采
用 i-GTEC CHASSIS钜星智
控底盘，搭配ASTC鹰爪系统，
拥有行业领先的精准转向，制动
及时，坐入驾驶位，直接实现人
车合一，不仅转向轻便、过坎不
颠，当整车处于对开路面有紧急
制动或加速时，还可以立即介入
工作，减少车主转向力和整车跑
偏量，制动距离减少11%，不会
因为车大就“推头甩尾”。

（文/图 红林）

近日，广汽传祺新能源江门
体验中心在建设三路永信大厦
正式试业，吸引了众多消费者的
目光。据悉，该店于2023年10
月初开始动工，历经数月打造出
宽敞明亮的展厅、舒适的客户休
息区，致力于为江门消费者提供
更多的购车选择。

据了解，这是广汽传祺新能
源在江门设立的首家体验中心，
也是广汽传祺新能源在五邑地
区唯一一家经营面积超过500
平方米的体验店，充分体现了广
汽传祺新能源对江门市场的重
视。广汽传祺新能源江门体验
中心按照厂家最新高端配备标
准设立了汽车智能体验展示大
厅、娱乐体验区以及客户休息

室，为客户提供全方位的服务体
验。简约轻奢的展厅设计，彰显
了品牌的品质与格调。

为了打造超越车主期待的
服务和舒适的购车环境，广汽传
祺新能源江门体验中心将秉承

“以诚信待人，打造一流汽车企
业”的经营宗旨，为客户提供专
业细致、高效的一站式全方位汽
车服务，始终将客户的需求放在
第一位，从客户角度出发。“我们
拥有星级的购车环境、舒适的客
户休息区、吧台服务、高尔夫体
验、赛车模拟器体验等，让客户
可以尽情享受专属时光。”广汽
传祺新能源江门体验中心负责
人曾文钦说。

（文/图 红林）
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“原来的车子开了近 10
年，现在想买辆好点的车，大
人小孩都坐得舒服点，然后开
车回家过年。”上个周末，记者
在一汽丰田江门永佳4S店见
到前来订车的曾先生。曾先
生是一名在江门工作的外地
人，他告诉记者，公司1月中
旬就开始放假，为了能够开车
回家，他决定早点过来订车。

像曾先生这样希望买车
回家过年的外来消费者并不
在少数。“很多外来消费者过
来买车的时候，第一句话就是
问有没有现车。”广汽本田江
门冠华4S店销售经理吴沃江
直言。记者走访本地车市了
解到，自进入1月以来，江门
车市迎来一股买车热潮，希望
买辆新车返乡过年的外地消
费者更是成了主力军。

文/江门日报记者 陆沿任
图/陆沿任 陈祺伟
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广汽传祺新能源江门体验中心正式试业。

传祺新能源E8外观豪华大气。


