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11月27日，吉利银河体验中心江门鑫源店在江
门市蓬江区建设二路140号正式开业，标志着吉利银
河汽车在江门地区的销售网络进一步完善，吸引了众
多消费者的目光。该店于今年8月开始动工，历经数
月打造出宽敞明亮的展厅、舒适的客户休息区，秉承
着“服务第一，顾客至上的”经营理念，致力于为客户
打造五星级购车体验。

据悉，吉利银河旗下的星愿车型上市16天后，全
国交付新车10000辆，上市33天后，全国交付新车
20000辆，上市49天后，全国交付新车突破30000
辆。由此可见，吉利银河新能源汽车广受国内消费者
青睐。

据了解，吉利银河体验中心江门鑫源店是一家经
营占地面积超600平方米的经销店，按照厂家最新高
端配备标准设置了新能源汽车展示大厅、客户休息
室、VIP洽谈室、精品展示区，可为客户提供购车、保
险、上牌、理赔、维修等一系列专业服务，将为用户及
品牌粉丝带来集展示、体验于一体的全功能服务及沉

浸式体验。
吉利银河体验中心江门鑫源店的落成，将为消费者深

入体验吉利银河的智能座舱、智能驾驶、智能驾控、智能互
联提供全新触点。

为了打造超越车主期待的服务和舒适的购车环境，未
来，吉利银河体验中心江门鑫源店将从客户角度出发，为客
户提供更专业、细致、高效的一站式全方位汽车服务。

（文/图 红林）

近日，五菱双车试驾品鉴会在江门举行。五菱旗下的两
款热销SUV——星光S和缤果SUV现场亮相，并供媒体进
行试驾体验。

在车型介绍环节，五菱星光S在阳光的照耀下尽显独特
风姿。五菱汽车一直以来都秉持着实用与创新并重的品牌
调性，五菱星光S就是这一理念的绝佳体现。其外观如同星
芒般耀眼，现代时尚的设计线条流畅而自然，与周边的自然
美景相得益彰，仿佛是自然与工业美学的完美结合。

上市不到3个月，五菱星光S累计销量已经超过2.1万
辆。外观上，五菱星光S以星空为灵感，采用星光美学设计，
造 型 灵 动 。 该 车 长 宽 高 分 别 为 4745mm、1890mm、
1680mm，轴距为2800mm，带来了宽敞舒适的乘坐空间。

配置方面，作为一辆十万元级别的SUV车型，五菱为星
光S配备了15.6英寸悬浮中控大屏和8.8英寸全液晶仪表
屏，并搭载Ling OS灵犀智能系统，支持OTA升级。全系
标配蓝牙钥匙、手机远程控制等丰富功能，可实现远程车控。

五菱缤果SUV同样是本次品鉴会上的耀眼明星。五菱
汽车的亲民与创新基因在缤果SUV身上得到了充分体现。
这款车型拥有可爱又不失大气的外观造型，独特的车身颜色
更是迎合了当前年轻消费者的需求。

试驾体验后，媒体朋友们纷纷对这两款车给予高度评
价。大家一致认为，五菱星光S和缤果SUV很好地满足到
了当下消费者对于汽车的多元需求，这背后正是五菱汽车一
直坚守的以用户为中心的品牌调性。无论是追求时尚与科
技的年轻群体，还是热爱户外休闲生活的家庭，都能在这两
款车上满足自己的需求。

（文/图 红林）

“推出降价新举措后，看车和询价的
人特别多。”一位特斯拉销售人员告诉记
者，现阶段前来看车的，不少都是冲着
Model Y来的。

11月25日，特斯拉官方宣布，即日起
至今年12月31日，Model Y限时交付尾
款立减1万元，售价23.99万元起，还可叠
加五年0利息政策。以Model Y后轮驱
动版为例，首付为7.99万元，年化利率为
零，月供为2667元。

记者实地走访了多家汽车品牌店、4S
店了解到，自11月以来，特斯拉、蔚来、极
氪等多个品牌以下调售价，以及推出购车
补贴、金融政策等方式促销，打响2024年

“收官之战”。比如，极氪在11月1日至
30日期间推出了全系车型的优惠，最高
可节省11万元，包括4.7万元的现金优惠
和6.3万元的购车权益，并且还推出了0
首付0利息的金融政策。同时，上汽大众
和上汽通用也针对旗下多款车型推出了

“限时一口价”活动。此外，近期小鹏、小
米等品牌新能源车型开始提高产能，来满
足消费者的需求。

“亚洲龙最低15万元左右就可以包
牌了。”一汽丰田江门永佳4S店市场经
理林金鸣向记者表示，目前一汽丰田全
系车型优惠2万元至4.5万元，其中畅销
车型亚洲龙最高优惠 3.8 万元，新能源

车型 bZ3 优惠更高达
4.5 万元。广汽丰田同样优
惠力度不小，记者了解到，广汽丰
田江门永佳江海店全系车型最高优惠
5.7万元，其中旗舰车型凯美瑞优惠可达
5.2 万元，热销车型兰达系列优惠高达
5.7万元。

宝马江门合宝4S店一名工作人员告
诉记者，为冲刺全年销量，该4S店特别推
出42辆限时特价车型，指定车型优惠幅
度从3万多元到30多万元之间不等，可
谓力度空前，如宝马i7综合优惠幅度最高
达36.8万元。

积极开展促销活动的背后，是汽车经
销商今年以来的总体销量压力。据业内
人士透露，每一年汽车厂家都会对经销商
进行考核，对于顺利完成或超额完成考核
任务的经销商，厂家会给予一定的返利。
经销商如果完不成设定的目标，销售返
利、提车返利等一系列返利都成空谈。所
以，为了拿到返利，经销商必须要低价卖
车，完成任务。

据悉，今年以来，伴随着车市竞争压
力的加大，不少车企年底面临严峻的冲量
压力。据相关统计，今年前10个月，车企
完成年销量目标的比例不容乐观，完成率

超八成的车企仅有少数几家，如比亚迪、
吉利、零跑、小米等。随着临近年终及
2024年国家新能源汽车相关补贴政策进
入倒计时，车企都在抢抓最后的窗口期。

“现阶段，由于市场竞争激烈，拿不定
主意的消费者很多，我们希望把摇摆不定
的消费者吸引过来购车。”哈弗、WEY品
牌江门店总经理甄健威告诉记者，今年以
来，由于不少汽车厂家对销量的期望值较
大，给汽车经销商的任务也比较重，但现
在市场竞争激烈，江门也是如此，目前哈
弗品牌店完成全年任务量89%、WEY品
牌店完成全年任务量81%。“12月的销量

非常关键，如果上不去，就会影响全年的
考核，所以我们必须冲任务，没
有什么比真金白银的优惠更有
吸引力。”甄健威说。

宝马江门合宝4S店相关负责
人则表示，今年是该4S店成立15周
年，为了回馈消费者的支持，同时也为
了冲刺全年销量，所以开展优惠促销。

“很久没有那么大的优惠幅度
了，相信能够吸引不少消
费者购车，顺利完成
全年任务。”该负责
人说。

那么，随着汽车厂家、本地汽车经销
商纷纷忙着冲量，消费者现在买车是好时
机吗？

“消费者如果想用实惠的价格买到自
己心仪的车型，那就得赶紧出手了。”一汽
丰田江门华通4S店总经理张伟星告诉记
者，12月一过，无论完不完成厂家的全年
任务，车商都不用再冲量，优惠幅度就会
收窄。“而对于符合报废换新补贴条件的
消费者来说，12 月也是很好的购车时
机。”张伟星说。

今年4月，商务部等14部门联合发
布《推动消费品以旧换新行动方案》；随
后，商务部等7部门联合印发《汽车以旧
换新补贴实施细则》。今年8月，关于进
一步做好汽车以旧换新有关工作的通知
发布，提高补贴标准：对报废更新的个人
消费者，补贴标准由购买新能源乘用车补
1万元、购买燃油乘用车补7000元，分别
提高至2万元和1.5万元。

根据通知，消费者需要在2025年 1
月10日前提交补贴申请，且相关材料必
须在《汽车以旧换新补贴实施细则》印发
之日至2024年12月31日期间取得。也
就是说，如果想申请“报废换新”补贴，需
要在12月31日前完成车辆报废、购买新

车以及提交补贴申请等一系列程序。
林金鸣则认为，明年春节在1月下

旬，如果消费者想等到明年1月再买车是
比较吃亏的，因为大部分车商都已经减少
库存，也不再需要冲量，回收一定的优惠
势在必行，再加上春节前是车市旺季，价
格普遍会比现在贵。“所以广大消费者想
买车的话，要抓紧在12月买。”林金鸣说。

据悉，江门消费者普遍有买车过年的
习惯，早在2018年2月，本报车市版就刊
发了《江门人买车过年“豪掷”18亿元！1
月全市新增汽车逾万辆》的新闻报道。今
年2月，记者从市税务局了解到，今年1月
我市新增汽车购置税完税乘用车10226
辆，同比增长156%，创下历年来1月最高
同比增幅，更是远超全国乘用车57.4%的
同比增幅。其中原因，今年1月由于临近
春节，许多消费者选择买车。换句话说，
买车过年的消费大军，让江门车市火了一
把。根据市税务局提供的数据显示，全市
1月征税乘用车价格总和约14.49亿元，
再加上车辆购置税、车船税、上牌费、保险
费和精品费等在内的其他费用，江门人为
了买辆新车回家过年，花费超15亿元。

记者走访了解到，目前开展优惠促销
活动的品牌车型几乎涵盖了市场上在售

的绝大多数车型。有业内人士表示，不少
汽车经销商冲量的形势非常严峻，由此优
惠力度大，如果消费者想买车
过年的话，现阶段
将是选车、购
车 的 好 时
机，有购买
意向的消费
者可抓住这
个机会及时出
手。

不过，也有业内人士提醒，想
在现阶段买车的消费者，买车前
应及时掌握汽车价格信息和动
态，如哪些是新上市车型，哪些是
旧款车型。一般新上市车型是很
少有优惠的，而旧款车型为了让
位新车型，降价幅度相对较大。
江门市汽车流通行业协会相关负
责人表示，现在各品牌针对不同
的消费需求和定位推出的车型足
以满足各类消费者，建议消费者
买车前多听取各品牌销售人员的
介绍，以及上网查阅相关资料，综
合对比后再决定。

冲刺销量 有车型优惠30多万元

竞争激烈 车商完成任务有压力

优惠购车 现阶段出手较合适

吉利银河体验中心
江门鑫源店开业

五菱双车试驾品鉴会
在江门举行

吉利银河体验中心江门鑫源店开业现场。

五菱双车的试驾感受获得媒体朋友们一致点赞。

消费者该不该冲？

年底降降降！
车商冲量忙 买车优惠多

“年底冲量倒计时，想买

车的抓紧了！”“年底冲量，顶格

让利，全系车型限时一口价”……近段

时间，许多汽车经销商纷纷在朋友圈推

送冲量优惠信息，吸引许多消费者的目

光。

不知不觉，又到一年年末时，是汽

车厂家乃至汽车经销商冲刺全年销量

的关键时刻，本地的4S店也是一派

忙碌景象。包括新能源汽车体验

店、4S店在内的不少汽车经销商

均积极开展降价促销活动，期

待在最后关头冲一波全年销

量。

文/图 江门日报记者 陆沿任
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江门不少汽车经销商积极开展降价促销活动江门不少汽车经销商积极开展降价促销活动，，吸引消费者购车吸引消费者购车。。


